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Sind IP-basierte TV-Funktionen und Produkte etwas, 

das sich erfolgreich vermarkten lässt und mit dem ein 

Netzbetreiber sein Geschäft vorantreiben kann?



Ja.



Warum?



IPTV & Hybrid TV als Treiber für vier Unternehmens-Ziele

Neukunden: 

Mit 3-Play und 

modernem TV 

überzeugen 

(z.B. FttX)

Kundenbindung: 

Kunden gegen 

Abwanderung zu A1 

& Co. „verteidigen“

WoWi: 

mit Hybrid-TV 

Anforderungen 

erfüllen und Zukunft 

sichern

ARPU: 

Upselling auf 

höhere Bandbreiten 

und margenstarke 

Pakete



Gut – dann stellt sich die nächste Frage: 

Wie mache ich das?



Agenda

Markt und Trends: Wohin entwickelt sich TV und TV-Nutzung?

White Label IPTV: ZATTOO Key Facts & Leistungsangebot

Erfolgreiche Vermarktung: Kundenbeispiele & Referenzen



Am Anfang ist das Produkt: Nur ein State-of-the-Art IPTV / Hybrid TV 

lässt sich erfolgreich vermarkten

SKY-Integration

Sofortige Upgrades 

(z.B. für Privat HD oder später nPVR)

Sofortiger Zugang zum Service

(Buchen und sofort schauen)

Große Sendervielfalt

(SD und HD, Private HD-Sender)

Ein Benutzerkonto für alle Geräte

(Fernseher, Tablet, …)

Fernsehen live und zeitversetzt

(PVR, nPVR, Restart, Catch-up TV) 

Integration von Premium VOD 

(u.a. Maxdome)
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...Wir bieten eine reale 

End-to-End 

TV-as-a-Service (SaaS) Lösung.

In a nutshell...



End-To-End bedeutet: Unsere B2B Kunden benötigen für einen eigenen 

„State-of-the-Art“ TV-Service keine eigene Hard- oder Software



Die ZATTOO Plattform im Überblick: Vom Ingest über die 

Applikationen bis zur Distribution bei vollständiger (Geo) 

Redundanz

HOSTED HEADEND/INGEST

Reception of TV signals over 

satellite or via IP; file based 

ingest of VoD & meta data

HOSTED BACKEND

Encoding/Transcoding of live 

TV & VoD in all relevant 

streaming formats

HOSTED MIDDLEWARE

Business logic, product 

structure, line-up and 

permission management

FRONTEND APPLICATIONS

Customized White Label 

Frontend Applications for:
✓ Set-Top Box (IP/Hybrid)

✓ Mobile TV/Web TV (iOS, Android, Windows 10)

✓ Apple TV, Amazon Fire, Smart TVs

✓ Support of Google Chromecast & Apple Airplay

CONTENT DISTRIBUTION

Distribution of streams (TV 

and VoD) via direct peerings

or OTT

Storage

Multi DRM

CRM API



Netzbetreiber stehen vor großen Herausforderungen in Bezug 

auf „State-of-the-Art“ OTT, TVE, Hybrid & IPTV Services

Geräte



Netzbetreiber stehen vor großen Herausforderungen in Bezug 
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Netzbetreiber stehen vor großen Herausforderungen in Bezug 

auf „State-of-the-Art“ OTT, TVE, Hybrid & IPTV Services

Geräte

Inhalte

Nutzung



Zusammengefasst: Vier große Trends zeichnen sich ab

Mobile TV für iOS & Android 

Geräte ist Must-Have

„First Screen ONLY“ 

war gestern

Zeitversetzte Nutzung wird zu 

DEM Killer-Feature für State-of-

the-Art TV Services
TV goes non-live

TV goes mobile

2

3

TV goes 

Multiscreen

1

Bis zu >20% Nutzung 

auf „2nd Screens“

In-home WLAN ist 

Haupt-Use-Case

20-30% (Operators) 

bis >50% (ZATTOO) 

Non-Live Nutzung

Starke Partner mit starken 

Marken und starkem Content 

werden entscheidender Faktor

TV goes

partnering

4
In Österreich sind 

das z. B. SKY, 

maxdome & netflix



Zattoo White Label IPTV: Unterstützte Geräte und Applikationen

Alle Kern-Geräte abgedeckt 

Set Top Box (DVB-C / IP) mit modernem und intuitivem TV 

Interface

Browserbasierter Web TV Service für PC und Mac

iOS Applikation für iPhone, iPod touch, iPad

App für Smartphones und Tablets mit Android-Betriebssystem

Casting über Apple Airplay: iOS, Mac OS 

Casting über Google Chromecast: iOS, Android, Chrome Browser

Browser based 

für PC & Mac



Die ZATTOO Hybrid Plattform: Die Kombination von IPTV 

und DVB-C

Live TV über DVB-C, 

zeitversetztes Fernsehen über IP 



Fokus „Big Screen“ Fokus „2nd Screens / Mobile TV“

Browser basiert 

für PC & Mac

ZATTOO suite of White Label 

customizable frontends

ZATTOO bietet kundenspezifische 

Applikationen für alle relevanten Endgeräte



TV-as-a-Service Platform

MOBILE TV
MULTISCREEN IPTV / 

Hybrid TV

VIDEO BACKEND 

& CDN

29 TV Services



>2.500.000
Aktive Nutzer pro Monat



Browser based 

for PC & Mac

TV-as-a-Service Platform

12 Plattformen



12 Platforms

Browser based 

for PC & Mac

TV-as-a-Service Platform

70+ Applikationen

250+ Updates pro 

Jahr



> 600 Live-TV Kanäle (FTA & Pay)

> 250 mit Restart & Catch-up

> 250 mit nPVR

TVOD / SVOD / AVOD

VOD CMS mit > 5.000 Assets

Integration von On Demand & TV Inhalten

Alle Major Hollywood Studios 

Ein umfangreiches Content Angebot ist 
bereits auf der ZATTOO Plattform verfügbar
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TV-as-a-Service Produkt-Linien und Referenzen

Mobile TV Multiscreen IPTV

Partner mit bestehendem 1st 

Screen TV-Produkt, z.B. Kabler

Partner mit komplettem IPTV 

als White Label: 

1st und 2nd Screen



Beispiele für die Vermarktung des Multiscreen IPTV



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier M-net Shops



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier M-net Webseite

Preispunkt für 

Multiscreen IPTV 

„standalone“ mit 

Standard-HD-Lineup:

9,90 Euro



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier M-net Webseite

Preispunkt für Privat-

HD-Paket

4,90 Euro
(mit hoher Takerate)

Fremdsprachen-TV 

„on-top“ 



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier M-net

Attraktives Bundle für 

Neukunden-Akquise 

und Upselling



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier NetCologne



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier NetCologne

Preispunkt für 

Multiscreen IPTV 

„standalone“ mit 

Standard-HD-Lineup:

9,99 Euro

Fremdsprachen-TV 

„on-top“ 

Preispunkt für Privat-

HD-Paket

6,99 Euro



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier NetCologne

Vermarktung Mobil-TV 

„standalone“ 

als Erweiterung des 

Kabel-TV:

6,99 Euro



Vermarktung des Multiscreen IPTV – hier Lampert

Neukunden Akquise 

mit Aktionszeitraum 

bis 31.01.2018

• 40% Rabatt für  

Meine Welt 

während der 

Vertragslaufzeit

• Für 3 Monate 

40% Rabatt auf 

alle weiteren 

Produkte



Kabel TV Lampert - eine Kundenreferenz

zattoo solutions_lampert.mp4


Und, last but not least – besuchen Sie bitte unseren Stand für eine 

LIVE Demo

37

“Time-to-market” in nachweislich

12 bis 16 Wochen

Vollständig integriert mit ABOX42 

STB in ZATTOO “Eine Plattform”

Markterprobte Plattform

mit > 2,5 Mio Kunden

12 Jahre Erfahrung

in OTT & IPTV

“Evergreening roadmap” Ansatz 

für den gesamten Service
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