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,Der Erfolg meiner
ICH-Marke liegt in der
*Werteerzeugung”

* Die Voraussetzung einer jeden wirksamen Marke ist es, durch herausragende Leistungen nachhaltig Wertvorteile
fir den Kunden zu erzeugen. Nur wer etwas dauerhaft und beweisbar besser kann als andere, wird zu einer Marke.
Die Folge: Wahrnehmung, Wertschatzung, Wertschopfung.

,Die Zufriedenheit meines Kunden zaubert uns beiden ein Lacheln ins Gesicht”

Dlrektberatenn Ehsabeth Buttura Dll’ektberaterm EIF Doleschal Direktberater Gerhard Figerl
_Vom Chef beraten, statt an der iEfxcluswez Lifestyle, happy ,Online gustieren, zu Hause
W Hotline warten!” Ifesmile! probieren!”

sonile Teqpelher!

Direktberater haben ein

,We like a smile“-Foto von sich
und ihren Kunden mit

ihrem Lieblingsprodukt

an die Redaktion gemailt ...

Direktberaterin Sylvia Moser:
»,Beratung ohne Umwege. Wissen.
Ware. Wertschdtzung!“

Es war eine knappe Entscheidung Direktberaterin Kerstin Brauneder:
fiir den Gewinn des Kurzurlaubs »Begeisterung statt Zufriedenheit!“

im steirischen WW W/ .

Hotel Landsitz Pichlschloss

auf einer kleinen Anhdhe im Naturpark Zirbitzkogel-Grebenzen.
Diese Griinoase unterstiitzt das seelische und korperliche Kraft-
holen beim Luft- und Waldbaden in reiner Natur.

Nahere Infos auf Seite 15 im Magazin!




Multimedial. Einmalig.

S\ Rasch Ticket(s) sichern! Haus der Digitalisierung

Foto: Patrick Reymann

Digitalisierung
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FACTS & FIGURES

Workshops an Volksschulen:
Und es geht weiter,
denn ...

.. mehr denn je ist Gewalt und sexu-
eller Missbrauch kein Tabuthema
mehr in unserer Gesellschaft. Die
Initiaitve der NO-Direktberater wiir-
digte auch Landesbildungsdirektor
Karl Fritthum (rechts im Bild) und
war personlilch bei der Scheckiiber-
gabe an der VS Spitz/Donau anwe-
send.

Was 2011 mit einer Vision begann, fand
Ende 2022 mit einer runden Spenden-
summe von 100 Tausend Euro einen
Héhepunkt. Praventionsarbeit beginnt
in den Volksschulen, daher unterstiitzen
die NO-Direktberater den Verein ,die
méwe"“ und finanzieren durch sehr krea-
tive und beispielhafte Initiativen
Praventivworkshops an Volksschulen.
Lesen Sie mehr iiber weitere
Scheckiibergaben auf Seite 12!

.

Next Level ist ein Erfolg!

Das neue Eventformat fiir Start Ups und Durchstarter im Direktvertrieb
wurde von den zahlreichen Teilnehmern begeistert angenommen.

In fiinf auflergewohnlichen Locations zeigte die erfolgreiche Unternehmerin

Anna Steinbacher (Bild links) die wichtigsten Schliissel zum Erfolg im Business auf.
Die Botschaften sind die gleichen, die Kommunkationskanéle haben sich verandert.
Nach dem spannenden Keynote-Auftritt hatten die Teilnehmer Gelegenheit zum
Netzwerken und Brancheninfos aus erster Hand von den beiden Obmann-Stv. im
Gremium Direktvertrieb, Frau Mag. Helga Huber und Karolina Neubauer sowie von
Mag Michael Bergauer (Bild mitte) zu erfahren.

Lesen Sie mehr liber den ,,Rock’n Roll des Handelns auf Seite 13!

Die online-Steuerschulung im Marz versaumt? Macht nichts,

Aufzeichnung ansehen!
diedirektberater.at/noe

Hier geht’s
zur
Aufzeichnung

Fir alle, die nicht live dabei sein
konnten oder gerne nochmals nach-
horen wollen, gibt es eine Aufzeich-
nung auf unserer Homepage (scan QR-
Code), die mit der Mitgliedsnummer
zuganglich ist!

Alle Jahre wieder! Der Termin zur Abga-
be der Steuererkldrung/Jahresausgleich
riickt naher!

e Muss ich iiberhaupt eine Steuerer-
klarung abgeben?

e Wenn ja, kann ich das selbst oder brau-
che ich einen Steuerberater?

¢ Was muss ich wann und wie zahlen?
Diese und noch viele andere Fragen um
das Thema Steuerrecht/Steuererklarung
wurden von unserer Expertin Mag. Sabi-
ne Kosterski kompetent beantwortet.

Am 23. und 24. Marz bei unserer Online-
Schulung fiir Einsteiger und Fortgeschrit-
tene konnten sich die Teilnehmer zu die-
sem wichtigen Thema informieren.

In verstandlicher Sprache und mit Folien
veranschaulicht, erkirte Mag. Kosterski
die Grundlagen des Steuerrechts.

Das ist wichtig fiir jeden Direktberater
und eine wertvolle Unterstiitzung!

Foto: Lackner

Fiir den engagierten Einsatz von 8.000 Direktberater:innen
Fiir 100.000 Euro an Spendengeldern.
= Siche Seite 12

Zur Verhinderung von Gewalt und
sexuellem Missbrauch an Kindern!

Fur 54 Praventivworkshops an Volksschulen




POSITIONIERUNG

Herbert Lackner

Obmann des Gremiums
Direktvertrieb in der
WKNO

Digitale Kommunikaion:
Community Aufbau Il

Mit diesem Thema startet der
begehrte, zu 100% geforderte
Lehrgang, im Mai. Jetzt oder nie
grofder Denken und das next le-
vel wagen: Digitalisierung, was
heifdt das wirklich und haben Sie
schon von KI gehort?

Lesen Sie mehr tiber MLM
ohne Risiko auf Seite 8 und
Inspirierendes tiber Kl auf
Seite 13.

[—

Nachlese DV-Messe:
Eine ,Wunderwelt*

Zahlreiche Gaste besuchten die
von Obmann Stellv. Karolina Neu-
bauer und den Ausschussmit-
gliedern Regina und Erich Track
organisierte Direktvertriebs-
messe am 18. Marz in
Herzogenburg.

Lesen Sie mehr auf Seite 9!

*« ywemm  Direktvertrieb” im

Liebe Direktberater, Branchen-
report Dlrektvertrleb O neu!

Mit dieser Umfrage- siehe QR-Code unten - erstellt das Bundes-
gremium Direktvertrieb den Branchenreport neu.

Wir sprechen von klassischem Direktvertrieb, Network-Marketing, Multi-Level-Marketing,
Empfehlungsmarketing - Begriffe, die im Bewusstsein einer breiten Offentlichkeit immer
wieder verwechselt werden. Dies resultiert meist aus der Unkenntnis einer Vertriebsform,
die vielen Menschen die Chance gibt, ein stabiles Nebeneinkommen oder eine neue

Kriftetanken des Redaktionsteams beim , Kampfstier”

Lamborghini im Classic Depot Wien, der Wirkungsstitte

des Verlags DIE 8. Im Bild vinr: Elisbeth Buttura, Sylvia
Moser, Bernhard Gruber, Andreas Gurghianu,
Herbert Lackner, Mag. Helga Huber, Mag. Michael Bergauer

Existenz aufzubauen.

Selbst Berichte in Wirtschaftspublikationen
vermitteln nur einen fliichtigen Einblick in die
Branche. Es ist deshalb an der Zeit, empirisch
gesicherte Informationen vorzulegen, die ein
objektives und aktuelles Bild der Branche in
Osterreich zeichnen.

Ich hoffe, dass lhnen die zu-
kiinftige Broschiire viele inter-
essante Anregungen bietet.

Sie soll Sie auch bei lhrer
taglichen Arbeit unterstitzen:
Einerseits im Gesprach mit Kunden als Infor-
mation und Hinweis auf die weite Verbreitung
und Nachhaltigkeit dieses Vertriebsweges und
andererseits zur Ansprache von Interessen-

ten, die darin eine Chance fiir den Einstieg in ein attraktives Berufsfeld erkennen kénnen.
Diese Broschiire richtet sich an alle, die sich objektiv iiber den Direktvertrieb in Osterreich
informieren wollen, um die Zukunftschancen, die er bietet, zu erkennen. Gerade in Zeiten
des Wandels bietet er vielen Menschen die Chance auf einen beruflichen Neuanfang. Die
Freiheit, liber die eigene Zeit selbst zu bestimmen, ist ein entscheidendes Kriterium, diesen
Beruf zu ergreifen. Viel Erfolg und Spaf3, herzlichst

WIFI St. Polten :
16. - 17. Juni 1.
10. - 11. November '

- 2. Marz

,Direktvertrieb“ im
WIFI Amstetten

Rechtzeitig anmelden!

Herbert Lackner

Obmann des Gremiums Direktvertrieb NO

PS: Beachten Sie bitte den Beitrag
»Beraten statt Strafen” auf Seite 11 im Magazin!

Digitale Kommunikation
30.Juni - Live-Online-Kurs

von 18.30 Uhr bis 20.00 Uhr

§
ozt 4 Module - uip- S 8
50% Forderung!

4 Module - - S 8
50% Forderung!

=S 8
100% Forderung!

Anmeldung und Fordereinreichung: direktvertrieb@wknoe.at




Na, geht Ihnen ein Licht auf? Sind Sie schon am Weg vom

Hamsterrad ins Erfolgsrad Direktvertrieb oder ziinden Sie bereits die

it dem Licht und der milden

Luft kommen Friihlingsge-

fithle auf. So manche Men-
schen denken tiber eine berufliche Veran-
derung im Leben nach und warten nur
auf den richtigen ,Kairosmoment”
(Kairos ist in der griechischen Mythologie
der Gott des richtigen Augenblicks), oder
sie wissen nicht wie und welche Verdnde-
rung stattfinden muss, um neu durchzu-
starten.
Und gleich vorweg: Es gehort Eigenver-
antwortung dazu, den Pflichten eines Ge-
werbetreibenden nachzukommen. Das
beginnt schon beim Perspektivenwechsel
vom Angestellten zum Unternehmer oder
vom kleingewerbetreibenden Produkt-
verkdufer zum Vollblutunternehmer im
Network-Marketing.

Das kann ich, das will ich:
Aufbliihen dank Veranderung
Wenn man den Eindruck hat, dass man
sein Potenzial noch nicht voll entfaltet
hat oder sich auf einem falschen Weg be-

nachste Stufe lhres Unternehmerwirkens?

findet, besteht der erste Schritt darin,
sich fiir Verdnderungen zu 6ffnen.
Folgende vier Schritte helfen, Verdnderun-
gen anzunehmen und selbst zu gestalten:
Benennung der Ist-Situation. Wo stehe
ich? Nehmen Sie Ihre Bediirfnisse ernst,
anstatt sie zu ignorieren. Fragen Sie sich:
Mochte ich weiter warten, bis sich die
Dinge von allein verbessern, oder will ich
ernsthaft dartiber nachdenken, wie ich
Dinge aus eigener Kraft verandern kann.
Bewusstmachung von Blockaden. Was
hilt mich zuriick? Uben Sie negative
Glaubenssatze (Ich bin nicht gut genug)
umzuformulieren, wie etwa: Ich bin noch
jung genug, um vieles bewegen zu kon-
nen. Reduzieren Sie Negativ-Input, finden
Sie Vorbilder, treffen Sie sich mit Men-
schen, die positiv sind und Sie bestarken.
Klarung von Potenzialen. Was sind
meine Starken? Fragen Sie sich, welche
Fahigkeiten Sie in der jetzigen Lebenssi-
tuation vorrangig nutzen. Markieren Sie
fiir sich selbst die personlichen Potenzia-
le, die Thnen wichtig sind und dazu bei-

Eine Nachlese fur Start Ups und Durchstarter im Direktvertrieb.

tragen, dass Sie sich in Ihrem Element
fithlen.

Bestimmung des neuen Kurses. Was
sind meine nichsten Schritte? Formu-
lieren Sie Ihr Ziel, aber keine imagindren
Wiinsche und Hoffnungen. Um Ihr grofes
Ziel zu erreichen, sind viele kleine Schrit-
te erforderlich.

Definieren Sie diese und vergleichen Sie
sie mit Thren Planzielen! Wie sieht Ihr
Plan aus, um dieses Ziel zu erreichen?
Das ist wichtig, denn wenn Sie nicht wis-
sen, wohin Sie wollen, kommen Sie ganz
woanders an.

Wir haben uns umgehort:

»,Was sehen Sie als lhren Licht-
blick im Direktvertrieb?

Auf diese elementare Frage im Span-
nungsfeld zwischen Online- und Offline-
handel und in Zeiten von Arbeitszeitde-
batten und dem Anspruch nach mehr
Freizeit bei gleichem Lohn haben wir
vielfaltige Antworten von best practice-
Direktberaterinnen erhalten. >>>



STATEMENTS

Tina Berlinger
Selbststandige Direktberaterin

Mein Lichtblick im Direktvertrieb ist
die absolute Freiheit in so vielen Be-
reichen. Sei es Arbeitsort, Arbeitszeit,
aber auch mit welchen Menschen ich ar-
beiten mochte. Und gleichzeitig auch die
Freiheit zu haben, sich nicht fiir entwe-
der Karriere oder Familie entscheiden zu
missen, sondern dass dieses sehr mo-
derne und gleichzeitig schon jahrzehnte-
lang erprobte Geschaftsmodell mir bei
ehrlichem Einsatz beides moglich macht.
Ein weiterer Vorteil in meinem Bereich
ist, dass ich dieses Geschenk nicht nur
mir selber machen konnte, sondern dass
ich als Mentorin dieselbe Chance auch
anderen Menschen, insbesondere Frauen
und Miittern, anbieten kann und diese
auf ihrem Weg dahin unterstiitzen kann.

Mein Antrieb war, dass ich in meinem
Hauptjob kaum Perspektiven hatte, mich
finanziell oder karrieretechnisch weiter-
zuentwickeln, ohne gleichzeitig mein Ar-
beitspensum stark nach oben zu schrau-
ben und somit meiner Familie Zeit weg-
nehmen hitte miissen.

Mein Ansporn ist das Wissen, dass
meine Tatigkeit Sinn macht.

Dass ich mein Leben selber in die Hand
nehmen kann und mir dadurch Wiinsche
und Traume erfiillen kann. Mich spornt
an, personlich zu wachsen, mich weiter-
zubilden, mich weiterzuentwickeln. Und
daran zu glauben, dass man sehr viel aus
eigener Kraft schaffen kann.

Mag. Sabine

Kosterski
Steuer- und Unter-
nehmensberaterin,

Eingetragene

Mediatorin

Romana Kapusta
Selbststandige Direktberaterin

Mein Lichtblick im Direktvertrieb ist
die Liebe zu den hochwirksamen Natur-
produkten meines DV-Unternehmens,
die klaren, ethischen Unternehmenswer-
te und die freie, selbstbestimmte Arbeits-
weise im Direktvertrieb. Dadurch ist Er-
folg erst moglich: Ich denke, die wichtig-
ste Voraussetzung, dass sich Erfolg ein-
stellt, ist die Bereitschaft und Offenheit
dafiir, tatsdchlich erfolgreich zu sein.
Eine weitere Voraussetzung ist es, eine
Entscheidung zu treffen! Dann den Weg
konsequent zu gehen und dennoch flexi-
bel zu bleiben und vor allem immer der
eigenen Intuition zu folgen und authen-
tisch zu sein. Erfolgreich zu bleiben, setzt
personliche Entwicklung voraus.

Meine Motivation ist das ehrliche Ge-
schift von Mensch zu Mensch, ich kann
selbstbestimmt und frei wahlen, wie,
wann, wo und mit wem ich arbeite. Mit
grofer Freude begleite ich als Trainerin
Menschen in meinem Team auf ihrem Er-
folgsweg und stehe ihnen bei ihrer ganz
personlichen Lebens(t)Raumgestaltung
zur Seite. Tagtaglich sinnvoll arbeiten
und damit etwas Gutes fiir Mensch, Tier
und Umwelt zu tun, fithlt sich fiir mich
richtig richtig an!

Mein Antrieb ist meine Freiheit, die ich
Tag fiir Tag, wenn ich munter werde,
wahrnehme. Und mein Entgelt: Ich erhal-
te PRO Vision FUR meine Vision und kein
Ge-HALT!

Wesentlich Neues

im Jahr 2023?

Hier einige wesentliche Neuerungen fiir
Direktberater:
Arbeitsplatzpauschale:

Seit heuer ist ein raumlich getrenntes
Arbeitszimmer nicht mehr Vorausset-
zung fiir die Absetzung des Arbeitsplat-
zes im Wohnungsverband. Mit der Ver-
anlagung 2022 kann man dieses mit
1200 Euro pro Jahr pauschal absetzen.
Wenn andere Einkiinfte des Unterneh-
mers 11.000 Euro pro Jahr libersteigen,
konnen 300 Euro abgesetzt werden.
Voraussetzung fiir das Arbeitsplatzpau-
schale: Kosten fiirs Arbeitszimmer
fallen an und kein anderer Raum steht
zur Verfiigung.
Kleinunternehmer-Pauschale erhéht
sich auf Euro 40.000,- netto
Direktberaer kénnen entweder die
tatsachlichen Betriebsausgaben in Ab-
zug bringen oder pauschal mit 45% der
Umsatze ansetzen.

Unverdndert bei 35.000 Euro netto
bleibt hingegen die Kleinunternehmer-
grenze in der Umsatzsteuer. Das einma-
lige Uberschreiten der Umsatzgrenze
um nicht mehr als 15% innerhalb eines
Zeitraumes von fiinf Kalenderjahren ist
unbeachtlich.

Bei weiteren Fragen kénnen Sie sich
gerne an mich wenden.

email: sabine@kosterski.at
www.kosterski.at

- BRANCHENREPORT DV OSTERREICH

1
Bitte den QR-Code scannen und Fragebogen ausfiillen. Es dauert max. 5 Minuten. Wir danken fir lhre Unterstiitzung. Zuplhepel




Mag. Helga Huber

A Obmann-Stv. im
M Gremium Direkt-
_ B vertrieb

BILDUNG

Network-Marketing (MLLM) bietet zusatzlich die Moglichkeit,

online zu arbeiten und ortsunabhangig zu sein.

Digitaler Lehrgang - next level:

Grofser denken-
jetzt oder NIE?

Vielleicht geht’s dir auch so? Du kannst das
Wort Digitalisierung nicht mehr héren, denn
alle reden davon. Es klingt fast schon so, als
ware es die Losung fiir alles, was wir jetzt an
Veranderungen und Herausforderungen erle-
ben. Und ganz besonders in unserer Branche.
Aber was genau bedeutet es?

Digitalisierung ist der Oberbegriff fiir den
digitalen Wandel der Gesellschaft und der
Wirtschaft. Er bezeichnet den Ubergang des
von analogen Technologien gepréagten Indu-

striezeitalters hin zum Zeitalter von Wissen

und Kreativitat, das durch digitale Technolo-
gien und digitale Innovationen gepragt wird.

Und da finden wir uns wieder, bei ,dem Zeit-
alter von Wissen und Kreativitit. Denn genau :

das ist es, was jetzt von uns gefordert wird!

Der Einstieg in den Direktvertrieb ist ein-
fach, aber fiir den Erfolg in unserer Bran- :

che braucht es jetzt:

1. Das Knowhow, diese digitalen Technologi-

en anzuwenden und

2. Die Kreativitat, sich von anderen abzuhe-

ben und sichtbar zu werden.

Das konnte bedeuten, dass wir einmal iiber :
unseren Schatten springen miissen - grofder
zu denken, uns schon erfolgreich zu denken. :
Dazu gehért Mut und Kreativitit. Mut, es zu- :
zulassen und Kreativitat, vielleicht auch unge-
wohnliche Aktionen zu machen. Es geht dar-
um, sich als interessante Personlichkeit zu :
prisentieren, einen Mehrwert fir mogliche :

Interessenten zu schaffen.

Jetzt!

Anmelden zum Wifi-Lehrgang ,Digitale

Kommunikation“ - siehe unten!

100% Forderung:
lhre Voraussetzungen
werden nach Anmeldung
gepriift, die Gutschrift

wird bei Rechnungslegung

in Abzug gebracht.

WIFI-Anmeldung &
zum Lehrgang

direktvertriecb@wknoe.at

Hier einige Tipps,
wie Sie Network-
Marketing online
betreiben konnen,
ohne Risiko einzu-

gehen:

mit , KI*

H eute mal ein heifles Thema, welches durch die rasante Entwicklung der Tech-
nologien im Zusammenhang mit der Digitalisierung zeigt: KI = kiinstliche Intelli-
genz oder englisch Al = artificial inteligence, schon gehért davon?

Es war auch eines der Themen unserer Keynote-Speakerin bei unseren NEXT LEVEL
Veranstaltungen und hat fiir viele neue Ansitze gebracht, wie es in der Branche und
speziell in [hrem Business helfen kann.

Wahlen Sie ein seridses Unternehmen: Es ist wichtig, ein serioéses Unternehmen zu
wahlen, das langfristig auf dem Markt titig und das auch Wert darauf legt, dass ihre
Direktberater mit Gewerbeberechtigung arbeiten. Recherchieren Sie das Unterneh-
men griindlich, bevor Sie sich entscheiden, mit ihm zusammenzuarbeiten.

Nutzen Sie die Vorteile des Internets: Das Internet bietet eine Fiille von Méglich-
keiten, um Thre Network-Marketing-Bemiihungen zu unterstiitzen. Nutzen Sie Social-
Media-Plattformen wie Facebook, Instagram, LinkedIn oder Twitter, um eine Online-
Prasenz aufzubauen und potenzielle Kunden und Partner zu erreichen.

Verwenden Sie automatisierte Systeme: Automatisierte Systeme konnen lhnen
helfen, Zeit und Miihe zu sparen, indem sie Ihnen dabei helfen, Leads zu generieren,
E-Mails zu automatisieren, Vertriebsfunnels zu erstellen und vieles mehr. Es gibt vie-
le Tools und Plattformen, die Thnen dabei helfen kdnnen, diese automatisierten Syste-
me einzurichten und zu nutzen.

Fokussieren Sie sich auf die Beziehungen: Network-Marketing basiert auf Bezie-
hungen, also sollten Sie sich darauf konzentrieren, starke Beziehungen zu Ihren Kun-
den und Partnern aufzubauen. Verbringen Sie Zeit damit, ihnen zuzuhéren, ihre Be-
diirfnisse zu verstehen und sie zu unterstiitzen, um langfristige Beziehungen aufzu-
bauen.

Schaffen Sie Mehrwert: Bieten Sie Ihren Kunden und Partnern Mehrwert, indem Sie
ihnen wertvolle Informationen, Schulungen oder Ressourcen zur Verfiigung stellen.
Dies kann dazu beitragen, das Vertrauen in Sie und Thr Unternehmen zu starken und
sie dazu zu motivieren, bei Ihnen zu kaufen oder mit Ihnen zusammenzuarbeiten.

Haben wir uns zuletzt mit The-
men wie ,,Social-Media Mythen
und Community Aufbau 1
beschiftigt, so starten wir

Online-Recht 2
Webinar im Juni 2023

Schreib-Werkstatt
Webinar im Oktober 2023

Bild-Werkstatt
im November 2023

Community Aufbau 2
Ausbildungsvideo im Mai 2023

Hineinhdren

Foto: pixabay

Podcast Episode 2



Trotz Digitalisierung und Online-shopping

ist der face to face Kontakt unerlasslich.

L Aufklaren.

Ankommen be1 regionalen Messen.

Am 18. Marz fand in
Herzogenburg eine
grofie messedhnliche Veran-
staltung der Direktberater im
Direktvertrieb statt.

Gleich 39 Aussteller stellten
ihr breites Produktportfolio
wie Haushaltswaren, Kosme-
tik, Tiernahrung, Schmuck,
Kinderspielzeug, Wohlfiihlpro-
dukte, Photovoltaik uvm. zur
Schau. Zahlreiche Géaste be-
suchten die von Obmann
Stellv. Karolina Neubauer und
den Ausschussmitgliedern Re-
gina und Erich Track organi-
sierte Veranstaltung.

Face to face aufklaren
und ankommen

Neben der Nutzung all der di-
gitalen Werbekandle ist eine
Offline-Prasenz ebenso wich-
tig, denn hier kann man als
kompetenter Berater mit sei-
ner ICH-Marke auffallen, tiber
seinen Traumberuf aufkliren
und in der Region als moder-
ner Nahversorger bei den
Konsumenten ankommen.

Y. i

Werterzeugende Ge-
schichten erzahlen

Thre ICH-Marke Direktberater
lebt von Geschichten. Digital
erzihlt, aber auch live Konsu-
menten authentisch ndherge-

¥

HIA

ZPied

bracht, generieren Sie Kraft
Ihrer Personlichkeit Wahr-
nehmung, Wertschdtzung und
Wertschopfung. Face to face
bringen Sie zum Ausdruck,
wofiir Ihre Marke steht!

Melanie Schreiber, Christine Lukas und Jasmin Trautenberger,
HYLA-Beraterinnen und Sponsoren des Hauptpreises bei der

Tombola

Der Benefit: Spenden-
summe € 1.584,--

Mit iiber 150 Tombolapreisen,
die von den ausstellenden Di-
rektberatern gespendet wur-
den, konnte an diesem Tag ei-
ne Summe von € 1.584,- fir
Priventionsworkshops an NO-
Volksschulen gegen Gewalt an
Kindern, sexuelle Misshand-
lung und Cybermobbing mit
dem Verein die méwe-Kinder-
schutzzentren erzielt werden.

Die Organisatoren bedanken
sich sehr herzlich!

: NEXT LEVEL
P VWLNDOER-

- VWELT

Schaffung einer Erlebniswelt
mit direktem, personlichem

! Kontakt zur Community und

i zu potentiellen Neukunden,
eingebettet in ein modern-

i lifestyliges Ambiente und

i einer Performance mit Fach-

i vortragen auf einer Biihne.

: Weitere Messen sind in Pla-
! nung. Sie méchten eine Veran-
i staltung in Ihrer Region mitor-
i ganisieren?

i Thre Ansprechperson: Karolina
: Neubauer 06769 444569

- HANDELSFORM MIT ERFOLG

Motivation: 80% Produktiberzeugung und Mehrverdienst

(Auszug einer Befragung unter rund 18.000 in O tatigen Direktberaterinnen aus dem Branchenreport 2017/Evaluierung 2022)
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| Prof. Dr. Michael

Zacharias
Mastermind ,Zacharias

Akademie”, ehemals
Professor an der Hoch-
schule Worms, Buch-
und Studienautor,
Speaker

BEST PRACTICE

Wer ohne Gewerbeberech-
tigung arbeitet, ist ein Geist
i der Unternehmerland-
schaft. Das begeistert weder
das DV-Unternehmen

noch Konsumenten und
schon gar nicht die Berufs-

kollegen.

J a, sicher begeistert Direktvertrieb im-
mer mehr Menschen. Konsumenten
einerseits, weil ,hybride“ Direktberater in
einer Person die besten Einkaufsvorteile
aus online- und stationarer Handelswelt
anbieten. Und Neugriinder andererseits,
denn sie starten ohne finanzielles Risiko
in ein freies Unternehmertum mit allen
sozialen und 6konomischen Vorteilen.

Aber: Es geht nicht ohne
Gewerbeschein!

Wer sich voller Tatendrang ins Business
stirzt, sollte bedenken:

Wer ein Handelsgewerbe mit Gewinnab-
sicht ausiibt, ist verpflichtet, seine Tatig-
keit anzumelden. Er erhélt einen Gewer-
beschein zur Ausiibung des freien Ge-
werbes Direktvertrieb. Das ist der Ein-
stieg in das freie Unternehmertum. Dafiir
gibt es allerdings keine Ausbildung, we-
der in Grund- und Realschulen, noch in
Gymnasien oder Hochschulen.

Was ich als grofies Plus und Pro in der

NETWORK-
MARKETING

',A,gmfstem durch-die Branche?

Branche festgestellt habe, ist das Ausbil-
dungssystem erfolgreicher Network-
Marketing-Unternehmen und ihrer Ge-
schéftspartnerorganisationen sowie die
Weiterbildungsangebote der Gremien Di-
rektvertrieb in den Wirtschaftskammern.
Aber wo gehobelt wird, fallen leider auch
Spéne. Viele Kontra-Argumente entste-
hen durch schwarze Schafe, Firmen und
Menschen, die angetrieben sind von Gier
und Missgunst und mit unseriésen Prak-
tiken versuchen, das schnelle Geld zu
machen.

Die Seriositat aller Direktbera-
ter ist von groBter Bedeutung

langt er dadurch meist einen Wettbe-

ist strafbar. Der Direktvertrieb ist eine

Branche, in der man ein sehr gutes Ein-
kommen erwirtschaften kann. Daher stre-
ben einerseits Firmen auf den Markt, die
hdufig das Leitbild des Direktvertriebs
missachten und andererseits versuchen,
sich Menschen im Direktvertrieb ohne
Gewerbeberechtigung (siehe ,Beraten
statt Strafen!“) Beides ist ganz schlecht
fiir das Image dieser Handelsform, vor al-
lem aber auch fiir das Berufsbild Direkt-
berater. Aber fokussieren Sie sich auf die
vielen PRO’s im Network-Marketing,
denn es wire einfach schade, wegen ein
paar schwarzer Schafe seine eigenen
Traume aufzugeben.

i Prof. Dr. Michael Zacharias

Wer Direktvertrieb ohne Gewerbebe- JIch habe fast 30 Jahre lang an der Hochschule

rechtigung betreibt, tibt eine illegale Er- | \orms als Professor die Féicher Direktvertrieb und

werbstitigkeit aus. Dartiber hinaus er- :
i arbeit liber die Branche betrieben und zahlreiche

werbsvorteil, weil er oft weder Steuern Stgdien Uﬁd Pub/ikgtl:onen veréffentlicht.
h Abeab bezahlt. Das bezeich i Mich hat jeher fasziniert, dass Menschen - egal
noc gaben Dbezahlt. Das bezeichnet i welcher Herkunft und Ausbildung - die Méglichkeit

man als unlauteren Wettbewerb, und das : haben, mit Network-Marketing ein eigenes Geschdft

i zu starten. www.zacharias-akademie.com

Network-Marketing gelehrt, intensive Forschungs-

Must have: Pro & Kontra Network-Marketing

Uber Jahrzehnte wird iiber die Pro & Kontras in der Branche diskutiert. Das Buch ist ein Scharf-

blick auf die Branche. Das Ziel dieses Buches ist es, die Geschaftsméglichkeit durch die rosafarbe-
ne, die schwarze und die klare, neutrale Brille zu betrachten.
Zu bestellen um EUR 25,-- solange der Vorrat reicht!
handel.gremialgruppe5@wknoe.at

Foto: pixabay.com

Zacharias-

Akademie.com




Unlauterer
Wettbewerb:

Beraten
statt Strafen!

Wenn jemand bei einer
unzuldssigen Handlung er-
tappt wird, muss er dann
mit Strafe rechnen?

Ein aktuelles Fallbeispiel:
Ein Werbefolder fiir Produk-
te liegt auf einer Tankstelle
auf, das Etikett auf der Riick-
seite fithrt zum Kontakt des
Verkaufers. Ein Anruf beim
,Geister-Direktberater”,
welcher nun erklart, ,dass er
diese im Folder beworbenen
Produkte nur fiir den Eigen-
bedarf verwendet ...“.

Grofde Verwunderung ob die-
ses gar nicht geistreichen Ar-
guments macht sich breit und
Aufklarung durch das Gremi-
um DV tiber das Gewerbe-
recht mit einer Fristsetzung
zur Losung der Gewerbebe-
rechtigung bis 2. Mai 2023.
Wir haben nachgefragt:
Den beiden Gremialge-
schéftsfithrern, Michael Ber-
gauer (NO) und Andreas
Gurghianu (Wien) geht’s um
Aufklarung, sie halten nichts
von Strafen und beraten lie-
ber. Fruchtet das nicht, wer-
den der Schutzverband und
die Gewerbebehorde aktiv.
Urigens: Sichtbare Zeichen
fiir das aufrechte Gewerbe
sind die Golden Card und der
Eintrag ins WKO Firmen A-Z

n

Querdenker landen ganz woanders. Weil sie uber den Tellerrand

hinaus schauen. Sie sind Vordenker fiir das grolse Ganze.

Dr. KI:
»D0 sag ich’s
meinen Kunden!*

Als Arzt fiir innere Medizin sage ich
t lhnen: Die Leber spielt eine entschei-
dende Rolle bei der Entgiftung.

Sie ist in der Lage, schidliche Verbindungen wie Alkohol, Medikamente sowie Schwermetalle
und Giftstoffe aus unserer Nahrung zu filtern und unschadlich zu machen. Bei diesem Prozess
wird die Leber von bestimmten Enzymen unterstiitzt, die ebenfalls eine wichtige Rolle bei der Ent-
giftung spielen.

Aber was passiert, wenn die Leber iiberlastet ist? Gerade in unserer modernen Zeit, in der wir oft
mit Umweltgiften, Stress und ungesunder Ernahrung konfrontiert sind, kann die Leber schnell an
ihre Grenzen stof3en. In diesem Fall kann es zu verschiedenen Symptomen wie Miidigkeit, Leistungs-
schwache oder Verdauungsproblemen kommen. Um die Leber bei ihrer Arbeit zu unterstiitzen, ist es
wichtig, auf eine gesunde Lebensweise zu achten. Eine ausgewogene Erndhrung mit viel Obst und
Gemiise, Bewegung an der frischen Luft und ausreichend Schlaf sind dabei wichtige Faktoren. Auch
auf Alkohol und Nikotin sollte so weit wie moglich verzichtet werden.

Als Arzt empfehle ich regelméfige Vorsorgeuntersuchungen, um eventuelle Lebererkrankungen
frithzeitig zu erkennen und zu behandeln. Schlief3lich ist eine gesunde Leber nicht nur fiir unsere
korperliche Gesundheit wichtig, sondern auch fiir unser Wohlbefinden und unsere Lebensqualitat.
Insgesamt ist die Leber ein unverzichtbares Organ fiir unsere Gesundheit.

Hier sind einige Freunde aus der Natur, die die Leberfunktion unterstiitzen:

Mariendistel: Sie ist wahrscheinlich das bekannteste Kraut fiir die Leber. Sie enthélt den Wirkstoff
Silymarin, der eine schiitzende Wirkung auf die Leber hat und ihre Regeneration unterstiitzt.
Loéwenzahn: Er enthélt Bitterstoffe, die die Produktion von Verdauungsséften anregen und so die
Entgiftung der Leber unterstiitzen. Die Pflanze kann auch als Tee oder in Form von Lowenzahnsalat
genossen werden.

Artischocke: Sie ist ein wirksames Mittel gegen Leberprobleme und enthélt Cynarin, das die Leber-
funktion anregt und die Produktion von Gallensaft férdert.

Kurkuma: Ein Gewlirz, das in der ayurvedischen Medizin schon seit Jahrhunderten zur Entgiftung
eingesetzt wird. Es enthélt den Wirkstoff Curcumin, der antioxidative und entziindungshemmende
Eigenschaften hat und die Leberfunktion unterstiitzt.

Ingwer: Er hat eine entziindungshemmende Wirkung und unterstiitzt die Verdauung. Auch die
Leber profitiert von den positiven Eigenschaften des Ingwers.

Diese Pflanzen und Krduter konnen in Form von Nahrungserganzungsmitteln oder als Gewiirze in
der Kiiche genossen werden. Insgesamt gibt es viele Moglichkeiten, die Leber bei ihrer wichtigen
Aufgabe zu unterstiitzen. Ein gesunder Lebensstil, ausreichend Bewegung und eine ausgewogene
Erndhrung mit vielen pflanzlichen Lebensmitteln sind unerlasslich.

(Autor: Dr. KI - Dieser Artikel wurde mit Hilfe von Kiinstlicher Intelligenz erstellt/ChatGPT)

IHRE LEIDENSCHAFT IST IHRE BERUFUNG.

UNSERE BERUFUNG IST DIE ABSICHERUNG IHRER LEIDENSCHAFT:
DURCH WETTBEWERBSFAHIGE RAHMENBEDINGUNGEN & WEITERBILDUNG.
IHRE INTERESSENSVERTRETER IM GREMIUM DIREKTVERTRIEB.
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Seit mehr als 10 Jahren unterstutzen die
NO-Direktberater die Mowe-Kinderschutzzentren

und finanzieren Praventivworkshops an Volksschulen.

Foto: Peter Nussbaumer
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1.000 Euro fiir die Volksschule Kapelin

»Die Menschlichkeit in den Fokus zu riicken“, das war der Grundgedanke des Gremi-
ums Direktvertrieb mit seinen Direktberatern in NO.

Fiir die Umsetzung wurde das Projekt die MOWE-Kinderschutzzentren ausgewahlt, und seit

mehr als 10 Jahren unterstiitzen die Direktberater diese Initiative. ObmannStv. Mag. Helga

ext level. Unter diesem
Motto fanden Kkiirzlich

Huber konnte einen weiteren Scheck in Hohe von € 1.000,- fiir einen Méwe Praventions- finf Motivationsaben-
Workshop an der Volksschule Kapelln tibergeben. Mit grofier Freude nahm Frau Dir. Edith de fiir und mit Direktberatern
Jagodic den Scheck entgegen und bedankte sich fiir die wertvolle Unterstiitzung. Auch wenn statt. Mehr als 2000 Neugriinder
es vor einigen Jahren bereits einen Workshop an der Schule gab, ist immer wieder Bedarf, so in den Jahren 2020 bis 2022 zeu-
die Aussage der Schuldirektorin. Die Aufklarung von Eltern, Pddagogen und Kindern ist gera- gen von Wachstum in der Bran-
de jetzt so wichtig und bedeutet eine grofie Unterstiitzung fiir alle, so Hr. Gaudriot von der che und die Notwendigkeit, Di-
Méwe, der selbst Workshops leitet und aus langjahriger Erfahrung sprechen kann. VizeBM rektberater in eine neue Dimensi-
Franz Rodl, zeigte sich seitens der Gemeinde sichtlich erfreut und dankbar fiir diese ,mensch- on des Denkens und Handelns zu
liche Aktion“. Ein Dank gebiihrt dem Singkreis Kapelln und Frau Elisabeth Pfeiffer fiir ihre bringen.

grofdzligige Spende. Mit Anna Steinacher konnte eine

junge Vorzeigeunternehmerin als
Keynotespeakerin fiir alle Events
gewonnen werden. Mit 18 Jahren
griindete sie ihr erstes Unterneh-
men, erlebte Riickschldge ebenso
wie viel Riickenwind und vermit-
telte eindrucksvoll drei ,Fehlver-
halten” von Unternehmern.

Spendenscheck Nr. 53:
1.000 Euro fiir die Volksschule Unter-
siebenbrunn

Mit grofer Freude nahm Dir. Sandra Theresa Troster
den Scheck entgegen und bedankte sich fiir die wertvol-
le Unterstiitzung zur Entwicklung eines Bewusstseins
fiir diese sensiblen Themen wie Gewalt in der Familie,

Foto: Raimund Mold

sexuelle Ubergriffe oder Cybermobbing. Auch wenn es vor einigen Jahren bereits einen Zielgruppe, Akquisition
Workshop an der Schule gab, so ist gerade jetzt wieder Bedarf. Die Aufkldrung von Pddagogen, und Zeit

Eltern und Kindern ist so wichtig und bedeutet eine grofie Unterstiitzung, so auch die Worte Vermeide das Gieflkannenprin-
von BM Dagmar Zier. Sie zeigte sich seitens der Gemeinde sichtlich erfreut und dankbar fiir zip bei der Akquisition, definiere
diese ,menschliche Aktion“. Wir vom Gremium Direktvertrieb NO freuen uns, dass wir helfen deine Zielgruppe! (Siehe auch
kénnen - wohlbemerkt ohne Verwendung von Mitgliedergeldern! - und sagen DANKE an alle, S 8/Networkmarketing ohne Ri-
die dieses grofiartige Projekt unterstiitzen. siko dank KI)

,Nur aus starken Kindern
konnen starke Menschen werden!*

Deine € 8,--/Monat finanzieren 1 Workshop!

und die von weiterer 9 Kunden oder Netzwerkpartnern! Werde zum Founder.

Spendenkonto Niederdsterreich = IBAN: AT54 2011 1800 8090 0001 |
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Bleiben mancherorts in
anderen Handelsformen die
Rollbalken unten, so schlielst
der Direktvertrieb praktisch
nie seine hybriden Einkaufs-
portale.

fir das neue Handeln!

Verliere nicht den Uberblick
iiber die Interessen deiner
Kunden. Bleib am Ball, vom
Erstkontakt bis zur Kaufent-
scheidung. 60% der Kunden
kaufen beim Erstkontakt, 90%
beim zweiten Kontakt, bleiben
10-40% zur Bearbeitung.
Verschwende keine Zeit, vie-
les machen wir doppelt. Redu-
ziere deine Tatigkeit oder bes-
ser, automatisiere dein Tun.
Stichwort Digitalisierung!

Kl: Kunstliche Intelli-
genz, nicht schrecken
Kl-basierte Tools konnen im
Bereich des Direktvertriebs
und Social-Media-Marketings
eingesetzt werden, um neue
Partner und Kunden zu gewin-
nen.

Mag. Helga Huber zeigt Bei-
spiele auf, wie KI auf Social-
Media-Plattformen effizient
genutzt werden kann:

Férderung des 4-moduligen Gesamtkurses moglich!

Modul 1: Vertriebsform Direktvertrieb
Modul 2: Alles was Recht ist
Modul 3: Sozialversicherung & Steuern

Modul 4: Souveran auftreten - Businessknigge

WIFI-Anmeldung
Direktvertriebskurs

%

Personalisierte Werbung:
Kl-basierte Tools konnen ge-
nutzt werden, um personali-
sierte Werbung zu erstellen,
die speziell auf die Interessen
und Bediirfnisse potenzieller
Kunden und Partner zuge-
schnitten ist. Dies kann dazu
beitragen, die Chancen zu er-
hohen, dass diese Personen
tatsachlich auf die Werbung
reagieren und Interesse an den
angebotenen Produkten oder
Dienstleistungen haben.

Automatisierte Chatbots:
Kl-basierte Chatbots koénnen

genutzt werden, um automati-
sierte Nachrichten und Ant-
worten auf Fragen von poten-
ziellen Kunden und Partnern
zu erstellen. Dies kann dazu
beitragen, den Verkaufspro-
zess zu beschleunigen und ei-
ne bessere Erfahrung fiir die
Nutzer zu bieten.
Lead-Generierung:
Kl-basierte Tools konnen ge-
nutzt werden, um potenzielle
Kunden und Partner zu identi-
fizieren, die am ehesten Inter-
esse an den angebotenen Pro-
dukten oder Dienstleistungen
haben. Dies kann dazu beitra-
gen, die Effizienz des Vertriebs -
prozesses zu verbessern, da
die Vertriebsmitarbeiter ihre
Zeit und Energie auf die Perso-
nen konzentrieren konnen, die
am wabhrscheinlichsten einen
Kauf titigen werden.
Social-Media-Monitoring:
Kl-basierte Tools konnen ge-

nutzt werden, um Social-Me-
dia-Plattformen wie Facebook
zu liberwachen und Einblicke
in die Meinungen und Bediirf-
nisse der Zielgruppe zu gewin-
nen. Dies kann dazu beitragen,
die Werbebotschaften und An-
gebote besser auf die Zielgrup-
pe abzustimmen und den Ver-
kaufsprozess insgesamt zu op-
timieren.

Rock the ,,ChatGPT“
Was ist das: Das ist das textba-
sierte Dialogsystem, ein Chat-
bot, der auf maschinellem Ler-
nen basiert.

Insgesamt kann KI im Direkt-
vertrieb und Social-Media-
Marketing dazu beitragen, die
Effizienz des Vertriebsprozes-
ses zu verbessern und die
Chancen zu erhohen, dass po-
tenzielle Kunden und Partner
tatsichlich zu Kaufern werden.
Also, rock me now!

www.derdirektvertrieb.at/noe

16.-17. Juni 2023

10.-11. Nov. 2023

Wifi St. Palten

1.-2. Marz 2024
Wifi Amstetten
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Seit der Griindung der Morris Gara-
gen im Jahre 1924 in Oxford ist MG
seiner Zeit stets ein Stlick voraus gewe-
sen. Jetzt bietet diese traditionsreiche
Marke einer neuen Generation die pas-
senden Autos.

Aufgefrischt, elektrisch und bereit fiir die
Zukunft. MG hat in seiner fast hundert-
jahrigen Geschichte das sportliche Ethos
beibehalten, einer Masse von Menschen
Freude zu bereiten. MG hatte so viele
klassische Modelle in der Markenge-
schichte, dass der MGB einer der kultig-
sten reprdsentativen Sportwagen ist.

Bereit fiir das
elektrische Zeitalter

MG hat das EV-Zeitalter klar im Visier
und bringt fiinf neue Energiefahrzeuge
in ganz Europa auf den Markt, um ein
breites Spektrum unterschiedlicher Ver-
braucher anzusprechen. Neben dem
MG4 Pure Electric Hatchback gibt es
auch Optionen wie den MG 5 Electric
Station Wagon , den MG ZS EV und den
MG Marvel R Electric . Laut einer Studie
hat MG im Jahr 2022 mehr als 60 % sei-
nes Gesamtumsatzes mit Elektrofahr-
zeugen in Europa gemacht, eine Positi-
on, die das Unternehmen auf den dritten
Platz hinter TESLA und VOLVO/Geely
bringt.

Der Plug-in Hybrid

Was ist das eigentlich,
und was heift PHEV?
In Zeiten, wo Elektro nicht jedem griin ist
und das Aus der Verbrennermotoren in
Frage steht, ist das Beste aus beiden Wel-
ten ganz einfach die Losung. PHEV steht
fir Plug-in-Hybrid-Elektrofahrzeug.

Ein Plug-in-Hybridfahrzeug verwendet
sowohl einen Elektro- als auch einen her-
kommlichen Verbrennungsmotor (1,5 Li-
ter Turbobenziner nimmt die Reichwei-
tenangst). Ein Plug-in-Hybrid kann allein
mit Benzin oder Diesel betrieben wer-
den, falls die elektrische Batterie nachge-
laden werden muss.

Plug-in-Hybride fahren im Elektromodus
emissionsfrei. (Ladekapazitit des MG
EHS Plug-in-Hybrid fiir 52 km). Die be-
quemste und kostengiinstigste Art, Thr
PHEV aufzuladen, ist zu Hause. Um [hren

MG EHS Plug-in
Hybrid

Dieser SUV ist als Luxury
und Comfort (€ 41.290,--)
erhéltlich und bietet eine
Systemleistung von max.
258 PS, ein 10-Gang-Auto-
maticgetriebe und die
spiiortlichen Gene der
Traditionsmarke.

Infos unter mgmotor.eu
(Importeur)

Plug-in-Hybrid aufzuladen, installieren
Sie am besten eine Heimladestation. Dies
ermoglicht ein sichereres und schnelle-
res Laden als die Alternative, ein dreipo-
liger Stecker.

Wenn Sie den Verbrennungsmotor eines
Plug-in-Hybrids verwenden, werden Sie
moglicherweise keinen grofden Unter-
schied zu einem herkémmlichen Benzin-
auto feststellen. Im Akkubetrieb werden
Sie jedoch den Unterschied bemerken.
PHEVs sind unglaublich leise, und das
vom Elektromotor erzeugte maximale
Drehmoment sorgt fiir sofortige Be-
schleunigung.

Fazit: Ein Auflen sehr gefalliges Auto,
und Innen dominiert Noblesse, Comfort
und Sportlichkeit. Man spiirt die Gene.

Porsche 911 SC | Die letzten 33 Jahre in zwei Liebhaberhanden.
Oldtimerzulassung | Aktuelles Wertgutachten | Wertsteigerung
1979 | 180 PS | Originale Bordmappe und Werkzeug vorhanden.

Eine gewinnbringende Leidenschaft
wird verkauft: Tel. 0699 141 300 32
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Als EPU sind Sie ein wichtiger ,Motor der Wirtschaft*
und sollten lieber ofter leiser treten, einen Kurzurlaub geniefSen

und 3 Tage oder mehr einfach einmal Blaumachen.

Was ist das,
eFuels?

Werden wir in Zukunft
elektrisch fahren oder siegt
die Vernunft?

Eine knappe Mehrheit der Ab-
geordneten im EU-Parlament
hat gegen 300 Nein-Stimmen
und Enthaltungen den Elek-
trozwang fiir PKW ab 2035
beschlossen. Doch es gibt er-
ste Gegenstimmen, Klima-
Grenzwerte konnen auch mit
eFuels erreicht werden.
eFuels werden mithilfe von
Strom aus erneuerbarer En-
ergie, Wasser und CO2 aus
der Luft hergestellt und set-
zen damit Kein zusitzliches
CO2 frei, sondern sind in
der Gesamtbilanz klima-

Gonnen Sie sich
eine Bonifikation
als Unternehmer-

lohn

Sonnig und idyllisch liegt das Landhotel ~Das Pichlschloss ist die Erinnerung

Pichlschloss auf einer kleinen Anhéhe im  an ein langst verloren geglaubtes
steirischen Naturpark Zirbitzkogel-Gre-  Paradies.
benzen. Seit drei Generationen wird hier Gi-  Luftbaden, Waldbaden, Wandern, Golfen, Rad-
sten naturnaher, gesundheitsbewusster, erhol- ~ fahren? Hier setzt man auf ganzheitliche Ge-
samer und abwechslungsreicher Urlaub gebo-  sundheit, von der Erndhrung iiber Beauty bis
ten. Die Griinoase, in deren Mitte sich das Pichl-  hin zu den vielféltigen Kursangeboten.
schloss befindet, unterstiitzt das seelische und ~ Unser Package-Favorit: Wochenende am

neutral. Zudem konnen eFu- korperliche Kraftholen. Land, buchbar unter www.pichlschloss.at

els dank ihrer Kompatibilitat

mit heutigen Verbrennungs-

mihewtgen Verbrennungs | WO\ QR
ge und Schiffe antreiben oder . . .

auch Heizsysteme betreiben. Ambiente am Der erste Eindruck ist der
Bestehende Transport-und- i Home-office Arbeitsplatz Wichtigste

Tankinfrastrukturen, insbe-
sondere Tankstellen, konnen
weitergenutzt werden.
Nihere Infos unter
www.efuel-alliance.at
Anmerkung Redakteur:
Luftverschmutzung kennt kei-

Durch die Verbesse-
rung des Ambientes
lasst sich die Lust an
der Arbeit steigern,
und die Motivation
steigt. Obwohl man

Die personliche Aus-
strahlung ist die wert-
vollste Aktie an der
,Konsumentenborse”.
Bevor das Produkt {iber-
zeugt, muss der Mensch

¥ ’i'fgc‘}
X L1

ne Grenzen. Solange nicht das sein Geschaft, sein Biiro liberzeugen. Erscheinungsbild und Benimmetiket-
letzte Kohlekraftwerk still bestens pflegt und immer wieder aktualisiert, te pragen Thren Kompetenzstatus. Der erste Ein-
steht und Regierungen die ergeben sich doch optische Disharmonien, weil druck ist der wichtigste. Ihr Gegeniiber reagiert zu
Verwendung von ,Klima- im Laufe der Zeit eine Durchmischung ver- 55% auf das Erscheinungsbild, zu 38% auf die
schutzsteuern” nicht transpa- schiedener Stile und Konzepte entsteht. Stimme und nur zu 7% auf den sprachlichen In-
rent offen legen, solange fahre Da geniigt der Besuch eines Mobelhauses oder halt. Verschaffen Sie Ihrer ICH-Marke einen star-
ich lediglich Autodrom im auch des Schneider-Online-Shops, um sich die ken Auftritt. Unser Tipp: WIFI-Kurs ,Direktver-
Wiener Prater. Anregungen fiir seine Arbeitsstétte zu holen . trieb - Chance fiir die Zukunft" belegen!

i ,+ Gourmetgenuss trifft auf Garagengold.
Das V8cht in Wien ist eine gelungene Liaison
aus Motorama fiir private Freizeitkultur und

geschaftliche Lebensart.

Gehobene Gastlichkeit fiir alle Sinne, eingebettet in Raume automobiler Leidenschaft.

_ Die einzigartige Eventlocation. Der automotive Treff.
1120 Wien, Stachegasse 18 | www.v8cht.at
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Hinweis: Trotz sorgfiltiger Ausarbeitung und Priifung dieses Druckwerkes sind Fehler nie auszuschliefen. Jede Haftung des Herausgebers, des Verlages oder der Autoren dieser Informa-
tionen wird daher ausgeschlossen. Giiltige Anzeigenpreisliste Jinner 2023. Das Magazin erscheint 4x jahrlich als Py be und E-Paper gazin an alle WKNOMitglieder des
Germium Direktvertrieb.
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die Meinung der Redaktion wieder. Der teilweise oder vollstindige Nachdruck von Artikeln/ Fotos ist nur mit

Empfanger / Mitglied:

Das Gremium Direktvertrieb ist Partner von tUber K
8.000 Direktberatern in NO und Wien und schafft wettbe-
werbsfahige Rahmenbedingungen in der grofiten

Handelsform Direktvertrieb.

Lehrgng
zu 100%
gefordert!

Lehrgang ,Digitale
Kommunikation”

2022 haben wir den Lehr-
gang ,Digitale Kommunikati-
on fiir Direktberater:innen“
entwickelt und sehr erfolg-
reich gestartet.

Die Kosten in Héhe von €470,--
werden zur Ganze durch das
Gremium gefordert.

Rechtzeitig anmelden!

4 WIF1-Kurs-
Module mit
50% Bonus!

Event-
Teilnahme
kostenlos!

Einladungen zu
Events & Meetings

Motivations-Events wie Kick-
off-Fachtagungen mit Top-
Speakern aus allen Genres
sind gut fiir Ihren Auftritt beim
Kunden. Themenspezifische
Workshops und Netzwerktreffen
sind Garant fiir Ihr unternehme-
risches Wachstum durch aktuelle
Impulse und Wissen.

Gewerbeschein
und Golden Card
kostenlos!

Start up ohne Risiko
mit EPU-Service

Mit der kostenfreien Gewer-
beberechtigung nach unbiiro-
kratischer Griindung nutzen
Sie das grofie Potenzial des
Wachstumsmarktes Direktver-
trieb, und mit der Golden-Card
die WKO-Servicewelt inkl. Ein-
trag im grofdten Firmenportal
WKO Firmen A-Z.

WIFI-Kurs

mit Zertifizierung

Der 4-modulige Lehrgang
,Direktvertrieb-Chance fiir
die Zukunft“ ist das Riistzeug
fiir erfolgreiches Business
und zertifiziert zu ausgezeich-
neten Direktberatern.

Weitere kostenlose Seminare
oder Webinare férdern die
Kompetenz als Direktberater.

Unsere klugen Kopfe. Die Vertrauenspersonen in den Bezirken:
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Helga Huber

Melk, Scheib
0676/640 00 3
helgahuber@yahoo.de|

Michael Doppler
Bruck a.d. Leitha
0664/18 36 799
familie.doppler@hyla-
austria.at

Klaas Josef K%skan

Hollabrunn
0664/40 68 931
klaus.koska@gmx.at

derdirektvertrieb.at/noe

Karolma Neubauer

Amstetten, Waidhofen
0676/944 45 69
karolina.rasche@web.de

Andreas Weinberger

Waidhofen, Horn
0676/878 33 000
andy.weinberger@speed.at

Ulrike Hafenscher

Wr. Neustadt
0664/736 23 791

ulrike.hafenscher@aon.at

Franz Pollak

Gmiind
0664/92 17 535
office@zeitundgeld.at

Gerlinde Kayser
Mistelbach
0664/736 52 588

gerlinde.kayser@aon.at

Wenn sich 13 Direktberater ehrenamtlich, neben ihrem persoénlichen
Geschaftsaufbau fir die Branche engagieren, dann kann dies nur einen

Beweggrund haben:

Direktberatern hohen unternehmerischen Nutzwert stiften sowie
Image und Berufsbild positiv verankern.

Fragen Sie unsere

best practice Expert:innen

Mag. Michael Bergauer
Geschaftsfihrer

Gremium Direktvertrieb|
+43 2742/851-19350

WIFI-Kurs

Digital-Lehrgang

Margit Reitsamer

Korneuburg
0676/610 67 09
reitsamer@lichterglanz.at

02742/851-19329

Zwettl
0680/552 38 35

claudia.zeibeck@gmail.com

direktvertrieb@wknoe.at

Claudi.a Zeibeck

Reglna Track

Rebecca Figl-Gattinger

Tulln

0680/2000527
rebeccafiglgattinger@
gmail.com

Erich Track

0676/506 75 67
erich.track@gmx.net




