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The Streemfire® CloudTV Platform

Neue Rollen, neue Player

Die Unterteilung in Programmveranstaltung und 

Programmverteilung ist einer grundlegenden 

Neuordnung unterworfen.



The Streemfire® CloudTV Platform

IP Meets Broadcast
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Lineares 24/7 Video (vulgo „TV“) fehlt in der IP-Welt weitest gehend. Dabei ist es die 
ideale Ergänzung zu VOD und Live.

24/7 TV ist eine Komfortanwendung: Inhalteexperten stellen Programm für ein 
Zielpublikum zusammen. Das ist unabhängig von der technischen Plattform.

3 Thesen...

...zur Zukunft von IP-basiertem Broadcast („OTT TV“)

1

Das Zuseherverhalten lässt sich immer weniger auf bestimmte Endgeräte eingrenzen. IP 
ist in der Lage, das Publikum auf jedem Endgerät zu erreichen.

Gerade auf Connected TVs verschwimmen die Welten von DVB und IP bereits, indem 
DVB- und IP-basierte Kanäle im selben EPG gelistet werden.

2

IP bietet die Möglichkeit, zu 100% IT Infrastruktur in der Cloud zu nutzen und auf 
diese Weise die operativen Kosten massiv zu senken.

Freilich wird der Übergang graduell vor sich gehen, über Zwischenstationen wie 
On-Premise Cloud Systeme.
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Brightcove @ IBC 2017



Wann ist es soweit für OTT-TV?

Source: „OTT Video Services: Innovation, Opportunity, Maturation & Technology  Trends In 

Ott Delivery”, Unisphere Research, 2017

Es ist unübersehbar, dass sich die 

Industrie auf eine Zeit vorbereitet, in der 

TV primär über IP, das heißt über ‚OTT‘ 

bzw. in weiterer Folge ‚in der Cloud‘ 

ausgeliefert wird.“



OTT-TV: Chancen & Herausforderungen
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Von OTT-TV zu CloudTV

• Echtes CloudTV erlaubt 100% 

des Kanalbetriebs in der Cloud 

ohne jegliche Hardware 

Investition.

• Was zu einer kompletten 

Eliminierung der CAPEX sowie 

zu einer massiven Reduktion der 

OPEX führt.

• Und im Ergebnis eine völlig 

neue Sicht auf die 

Kostenrechnung für einen TV-

Channel ermöglicht.

Echtes CloudTV kreiert Business Cases für 

völlig neue Spielarten von linearem TV. “
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Tier 1/2 

Premium broadcasters

Tier 3/4

Small and local

broadcasters

New Broadcasters

• MCNs / YouTuber

• Corporate / Brands

• Culture / Religion / 

Ethic

• Producers  / Rights

Owners

• Sports (smaller

sports / leagues)

• Alternative News

• Music

• Print Media

Marktsegmente für CloudTV

• Broadcaster, die mit kleinem / mittleren Budget 
nach Lösungen zur Kostenreduktion im operativen 
Betrieb suchen .

• „Neue“ Broadcaster, die nach Möglichkeiten 
suchen, ihre TV Ideen überhaupt wirtschaftlich 
sinnvoll zu realisieren.

CloudTV verändert den 

Business Case für 

Broadcast und ist damit 

Basis für eine Vielzahl 

neuer Kanäle, die das 

Kabel in die Haushalte 

bringt.“



Kabelindividuelle Kanäle

Kein neues Thema, aber ein neuer Ansatz: keine CAPEX, minimale OPEX. 
Redaktion via Lokalmedien, YouTuber, Vereine, Tourismus etc).

CloudTV: Möglichkeiten für Kabelnetzbetreiber (1)

1

Kapazitätsmanagement

Nutzung der effizienteren Codecs in der IP-Welt (gegenüber den relativ 
langsamen Entwicklungssprüngen von DVB).

2

Kundenservice / QoS

Der Netzbetreiber beherrscht nicht nur die „Last Mile“, sondern auch die „Last 
Feet“ und bringt IP-Kanäle in einem EPG auf das TV Hauptgerät.
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CloudTV: Möglichkeiten für Kabelnetzbetreiber (2)

0%

50%

100%

In den USA steigt der Nutzungsanteil der TV-Hauptgeräte am 

‚TV Everywhere‘ Gesamtkonsum.“



Streemfire® CloudTV Plattform

Upload Schedule Stream

100% Cloud. 100% Einfach. 100% Bester Preis.

Any destination
(OTT / Broadcast)



Vielen Dank!

Für Rückfragen: hafenscher@vju.tv
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