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NETWORKING:

B2B-EVENT MIT UNGARISCHEN 
UNTERNEHMEN
DAS BUNDESGREMIUM ORGANISIERTE AM 9. JUNI gemeinsam mit der Ungarischen Botschaft in Wien eine 
Veranstaltung für Unternehmen von beiden Ländern. Die Branchenvertretung nutzte die Gelegenheit, 
den Berufsstand zu präsentieren und Möglichkeiten der Kontaktanbahnung aufzuzeigen. Im Anschluss an 
die Vortragsreihen wurde bei den B2B-Gesprächen bereits das eine oder andere Geschäft eingefädelt.

Im Rahmen der B2B-Veranstaltung unter 
dem Motto „Holzprodukte und Verpa-

ckungen, Lebensmittel, Gesundheit und 
Hygiene“ hatten knapp 90 Teilnehmer 
in den Räumlichkeiten der Ungarischen 
Botschaft die Chance, mit möglichen Ge-
schäftspartnern in Kontakt zu treten. Bot-
schafter Dr. Andor Nagy sowie seine Mit-
arbeiter in der Handelsabteilung, Dr. Nóra 
Tefner und Gábor Lilik, zeigten sich über 
die rege Teilnahme höchst erfreut. Nagy 
ließ es sich dabei nicht nehmen, die Ver-
anstaltung persönlich zu eröffnen und die 
Teilnehmer im wunderschönen Marmor-
saal der Botschaft zu begrüßen. Er beton-
te die Wichtigkeit der wirtschaftlichen Zu-
sammenarbeit zwischen Österreich und 
Ungarn aufgrund der geografischen und 
historischen Nähe. Ungarische Unterneh-
men brauchen Handelsagenten, um ihre 
Produkte zu verkaufen, betonte Nagy.

UNGARN AUF EXPANSIONSKURS
Ungarn ist mit seinen 9,7 Millionen Ein-
wohnern ein Land mit einer dynamischen 

Wirtschaftsentwicklung. Im vergangenen 
Jahr ist die ungarische Wirtschaft um 
7,1 Prozent gewachsen. Das zeigt, dass 
unser Nachbarland die Covidkrise gut 
überstanden hat. Ungarn ist ebenso wie 
Österreich stark exportorientiert, wobei 
vor allem die Unternehmen in der Indus-
trie und des verarbeitenden Gewerbes 
eine große Rolle spielen. Die ungarische 
Regierung unterstützt weiterhin die KMU 
bei ihrer Expansion. Der österreichische 
Markt ist quasi das Vorzimmer für andere 
europäische Länder, so Botschaftssekre-
tärin Tefner.

NÄGEL MIT KÖPFEN MACHEN
Zur Einleitung wurde der kurze Image-
film über die Vorzüge des Handelsagen-
ten hergezeigt. Und der kam gut an. 
Komm.-Rat Robert M. Hieger, Bundes-
obmann der Handelsagenten, erklärte 
in seinem Eingangsstatement, dass es 
nicht nur um Matching, sondern vor al-
lem darum geht, Gelegenheiten zum 
Kennenlernen und Austauschen zu 

Die österreichischen Veranstalter zeigten sich gemeinsam mit den ungarischen Vertretern sehr zufrieden, v. l.: 
Botschaftssekretär Gábor Lilik, Bundesobmann Robert M. Hieger und Rechtsanwalt Gustav Breiter, Botschafter 
Andor Nagy, Botschaftssekretärin Nóra Tefner, Geschäftsführer Christian Rebernig und Franz Schröder von der WKÖ 
Außenwirtschaft.

schaffen sowie einen Anstoß zum Netz-
werken zu geben.

IM AUFTRAG DES ERFOLGS
Alle Vorteile, die den Unternehmen bei 
der Zusammenarbeit mit Handelsagen-
ten bei der Platzierung ihrer Produkte 
am Markt zugutekommen, brachte Mag. 
Christian Rebernig, Geschäftsführer des 
Bundesgremiums, zur Sprache. Der Han-
delsagent ist die günstigste und effizi-
enteste Möglichkeit, um in neue Märkte 
einzutreten, so der Branchenkenner wei-
ter. Auf großes Interesse stieß die Online-
Vertriebsplattform commercialagents.at. 
Hier können Unternehmen ihre Vertriebs-
profis finden. Dass die Plattform inzwi-
schen auch international verlinkt ist, war 
ein zusätzliches Argument, die Webseite 
zu besuchen. Handelsagenten sollten 
sich daher registrieren, um von mögli-
chen Auftraggebern gefunden zu werden.

FIT FÜRS BUSINESS
Rechtsanwalt Dr. Gustav Breiter ging auf die 
aktuellen rechtlichen Rahmenbedingungen 
ein und gab einen kurzen Überblick zum 
europäischen und österreichischen Han-
delsagentenrecht. In Ungarn etwa ist ein 
Handelsagentenvertrag nur in schriftlicher 
Form gültig – im Gegensatz zu Österreich, 
wo auch ein mündlicher Vertrag per Hand-
schlag Wirksamkeit hat. Der Handelsagent 
ist ein selbständiger Unternehmer, daher ist 
das Verlangen von Tages- und Reiseberich-
ten nicht zulässig, führte Breiter aus.

Im Anschluss an die Vorträge ging es zu 
den Einzelgesprächen mit potenziellen 
Geschäftspartnern. Hier ungarische Un-
ternehmer, die einen Handelsagenten su-
chen, dort Handelsagenten, die gern eine 
neue Vertretung an Land ziehen möchten. 
Der Tag in der Botschaft hat sich für viele 
gelohnt. 
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UNGARISCHE BOTSCHAFT  
IN WIEN

Dr. Nóra Tefner, Botschaftssekretärin in der Außenwirt-
schafts- und Handelsabteilung: https://becs.mfa.gov.hu/deu

AUSSENWIRTSCHAFTS - 
CENTER BUDAPEST

Mag. Philipp Schramel, Wirtschaftsdelegierter der Wirtschafts-
kammer Österreich: https://wko.at/aussenwirtschaft/hu 

Auch Bundesobmann Robert M. Hieger nutzte die  
Möglichkeiten, sein Produktportfolio zu erweitern.

Rebernig zeigte die Möglichkeiten zur Kontaktaufnahme 
mit Handelsagenten auf.

Ungarische Unter-
nehmen brauchen 

Handelsagenten, 
um ihre Produkte 

zu verkaufen, 
informierte 

Botschafter Nagy 
seine Landsleute.

Zahlreiche Teilnehmer lauschten den Vorträgen 
und waren in Erwartung der Einzelgespräche.

Der steirische Landesobmann Christoph Fürntratt zeigte viel Ambition, die wirt-
schaftliche Zusammenarbeit zwischen den beiden Ländern zu intensivieren.

Letzte Details und die Zusammenarbeit ist perfekt.

Fachsimpeln, sich austauschen und Nägel mit Köpfen 
machen sind die Intentionen der Handelsagentenbörse.

Mit so vielen interessierten Unternehmen hatten wir nicht  
gerechnet, so Nóra Tefner, Gábor Lilik und Christian Rebernig 
mit ihren Teams beim Resümee.

Erich Koller war absolut begeis-
tert von der Veranstaltung.

Dass es beim Netzwerken um mehr geht als 
um einen Vertragsabschluss, fanden die An-

wesenden und René Stary (r.) schnell heraus.

Mauritz Großinger (l.) versuchte, seine 
nächste Vertretung an Land zu ziehen.

Günter Seybold (r.) fädelte für seine Agentur sowie seine 
oberösterreichischen Kollegen die ersten Geschäfte ein.
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 UNGARISCHE UNTERNEHMEN AUF DER SUCHE NACH HANDELSAGENTEN 

BEREICH HOLZPRODUKTE
Bényei Bútor Faipari Bt., Herstellung von 
Möbeln, Küchenmöbeln, www.mobell.hu 
Bio Textima Kft., Betten, Matratzen, 
Bettkopfteile für Hotels, Studenten- und 
Pensionistenheime, www.bio-textima.hu
Garzon Bútor Zrt, Tischlerarbeiten für 
Hotels, Spitäler, Pensionistenheime, 
HORECA, Holz- und Metallindustrie,  
www.garzonfurniture.com
GROSKA Gyártó és Kereskedő Kft., Fenster, 
Türen, Saunen, Innenarchitektur, Baustoffe, 
www.groskakft.hu 
Játszótér 2006 Kft., Herstellung von 
Spielzeug, v. a. für Outdoor-Spielplätze, 
www.jatszoterkft.hu 
LIGNO ART Kft., individuelle Einbaumöbel, 
Innenarchitektur, Türen für den 
Innenbereich, Treppen, Küche, Garderobe, 
Wandverkleidungen, Büromöbel, Shop-
Einrichtungen, www.lignoart.hu 
Minimal Ceramic Kft., Arbeitsplatten für 
Küchen und Badezimmer aus Keramik, 
Wandpaneele, Kommoden,  
www.minimal.hu
Színfolt Kft., Einrichtungsgegenstände, 
Kleinmöbel, Schachteln und Kisten für 
Weinflaschen, Ständer für Weinlagerung, 
www.szinfolt.hu/termekek
West Wood Global Kft., Möbelteile, folierte 
Möbel, www.westwood.hu
WOODONE Bútoripari Kft., individuelle 
Einbaumöbel, Küche, Schrankräume, 
Schlaf- und Badezimmer, www.woodone.at

BEREICH VERPACKUNGEN
AMCO Kft., Luftkissenfolien, 
Verpackungsmaschinen, www.amcokft.com
COLOR Pack Zrt., Wellpappe, 
Papieretiketten, Printing Packaging,  
www.colorpack.hu 
Drink System Kft., Maschinen und 
Einrichtungen, www.drinksystem.hu
Karsai Alba Kft., Kunststoffverpackungen 
für Lebensmittel- und Arzneimittelindustrie 
sowie kosmetische Produkte, 
Pipettenspitzen, www.karsai.hu
Nati-Pack Kft., Wellpappe, Papierbecher, 
Street-Food-Produkte, www.natipack.hu
Print Brokers Team Kft., Druckereiprodukte, 
Dienstleistungen, www.printbrokersteam.hu 
Reményi Csomagálistechnika Kft., Ver-
packungsmaterialien und Luftpolsterfolien, 
Verpackungsvorrichtungen,  
www.remenyi.hu
RRE-Szeged Nyomdaipari Kft., Etiketten, 
verschiedene Verpackungsmaterialien, 
www.rre.hu

BEREICH LEBENSMITTEL
Agricolae Kft., Obst und Obstprodukte, 
www.agricolae.hu
Agro Grün GmbH., Fleischprodukte, 
Konserven, div. Lebensmittel,  
www.agro-grun.com
Aqua-Plastech Kft., Nanna und D-Soda-
Produkte, www.nannavitalpiac.hu
Aranyponty Halászati Zrt., Fischerei, 
Gastronomie, Tourismus, kulturelle 
Tätigkeit, Theater, www.aranyponty.hu
BasicLab, funktionale Shots, 
Nahrungsergänzungsmittel, koffein- und 
zuckerfreie Lebensmittel auf pflanzlicher 
Basis, www.vitalwood.com
Bonaventura Gold Kft., Primus 
Mineralwasser, www.1primus.com
Fine Factory Kft., glutenfreie 
Frühstückscerealien, Haferflocken, 
Haferbrei, www.hesterslife.com
IKH GLOBAL Kft., Fleischprodukte, diverse 
Lebensmittel, www.ikh-global.hu
Kapos Terneto Kft, Fleischprodukte (Kalb, 
Schaf, Lamm), iroda@kaposternero.hu
Kometa 99 Zrt., diverse Lebensmittel,  
www.kometa.hu
Lakatos Gergely e. U., Kren, www.gfitt.hu
Lolo Snack Kft., Lebensmittel, getrocknete 
Früchte, www.lolosnack.com
MCM Kft., Herstellung von Zucker, 
www.1mcm.hu
Naturtrade Hungary Kft., glutenfreie 
Pasta, Tomatensauce, Mehlmischungen, 
Superfoods, www.edenpremium.hu
Nobilis – almachipsek, mandulák, 
Apfelchips, Mandeln, verschiedene Kerne, 
www.nobilis.hu
Pannónia Ásványvíz Kft., diverse 
Lebensmittel, Reformlebensmittel, 
Mineralwasser, KETO-Chips,  
www.pannoniaasvanyviz.hu
Pimi-2000 Kft., Lebensmittel, 
Fleischindustrie, traditionelle 
Fleischprodukte, www.palatin.hu
Sanoba Plusz Kft., eingefrorene Kuchen, 
Plätzchen, Torten, Backwaren, Feingebäck, 
nagysandor8386@gmail.com
Sarkpont Zrt., Kastanienpüree, gekühlte 
und tiefgefrorene Desserts, Feingebäck, 
Mehl, www.sarkpont.hu
STÜHMER Kft., Süßwaren, Tafelschokolade, 
Desserts, handgemachte Desserts,  
www.stuhmer.hu
Viblance Hungary Kft., Reformlebensmittel, 
Granola, Müsli, Haferbrei, Granola-Schnitte, 
www.viblance.com

BEREICH GESUNDHEIT UND HYGIENE
Balaton-Clean Kft., Reinigungs- und 
Desinfektionsmittel,  
zoltan.szabo@balatonclean.hu
BRD Papír Kft., Hygienewaren, www.brd.hu
Continest Technologies Kft., 
zusammenfaltbare Container, Plattformen, 
www.continest.com
Cudy Future Kft., Reinigungsmittel,  
www.naturcleaning.hu
ENODIS Ker. és Szolg. Kft., 
medizintechnische Produkte, Lasergeräte, 
berkeszi@icloud.com
Immunetec-Proof Kft., Desinfektionscreme, 
Textilimprägnierung, Oberflächenschutz, 
antimikrobiologischer Topfreiniger/
Schwamm und Microfaser-Reinigungstuch, 
www.immunetec.com
MedLazer Family Ltd., Entwicklung, 
Herstellung von medizinischen Diodenlaser 
für Rheumatologie, Physiotherapie-
Rehabilitation, Sportmedizin, Hautarzt, 
Kinder- und Hausarzt, Dentalbereich, 
Schönheitschirurgie, Veterinärmedizin, 
www.gyogylezer.hu
Patella-96 Kft., diverse Sanitätsprodukte, 
Antidekubitus-Kissen, Bandagen,  
www.patella.hu
TyToo Body Art Kft., Flicker-Tattoo, Henna 
Tattoo, Haarkreide, www.tytoo.eu
Vajda-Papír Kft., Hygienepapier, 
Küchenrollen, Taschentücher, Servietten 
sowohl für Konsumenten als auch für den 
Handel bzw. Industrie, www.vajdapapir.hu
ZADOR Europe Kft., Zador-Seifen,  
www.zador.com

BEREICH SONSTIGE
Csomagolási és Anyagmozgatási 
Országos Szövetség, Fachverband der 
Verpackungsindustrie, www.csaosz.hu
Dr. Klara Kotai-Szarka Management 
Consulting, Unternehmensberatung,  
www.kks.co.at/hu
HIPStudio Kft., Fotos, Videoaufnahmen, 
Grafische Dienstleistungen, Social-
Media-Kommunikation, Marketing/
Kommunikationsstrategie,  
www.hipstudio.hu
Industrie- und Handelskammer für 
Komitat Szabol-Szatmár-Bereg, Beratung, 
www.szabkam.hu
Virtualitica Kft., Maschinenbau, Forschung 
und Entwicklung, Simulation, Konstruktion, 
Datenanalyse, künstliche Intelligenz,  
www.virtualitica.com 
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the show
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Moving 
the future
Die Ambiente gestaltet den Wandel im Konsumgütermarkt.  
Innovative Strukturen bringen die Produktvielfalt in Form.  
Die Lebenswelten Dining, Living und Giving werden um den  
Bereich Working ergänzt, der mit richtungsweisenden  
Themen neue Geschäftschancen eröffnet.

Entdecken Sie die Ambiente der Zukunft: 
ambiente.messefrankfurt.com
office@messe-frankfurt.at
Tel. +43 1 867 36 60 60

IN EIGENER SACHE:

LESERFORUM: 
HANDELSAGENTEN AM WORT
Schreiben Sie uns Ihre Meinung zu den Themen im Ma-
gazin oder zu wichtigen Branchenanliegen und schi-
cken Sie, wenn gewünscht, auch ein Foto von sich mit. 
Die hier veröffentlichten Meinungen müssen sich nicht 
mit der des Bundesgremiums oder seiner Landesorga-
nisationen decken. Die Redaktion behält sich Kürzun-
gen vor. Leserbriefe an handelsagenten@wko.at

Voller Erfolg
Eines der wichtigsten 
Dinge, die man als Han-
delsagent machen muss, 
ist Kontakte zu knüpfen. 
Und hier muss man das 
Bundesgremium wirk-
lich als Vorreiter und 
Wegbereiter loben. Es 
gibt viele ungarische Fir-
men, die Handelsagen-
ten suchen, weil sie in 
den Markt wollen. Wollen, aber oftmals nicht können, da 
sie nicht wissen, was zu machen ist. Und hier kommt der 
Handelsagent in das Spiel. Durch das Fachwissen, das 
wir Handelsagenten an den Tag legen, können Firmen 
sich oft teure Außendienstmitarbeiter sparen und es ver-
bessert sich damit auch das Verhältnis zum Markt. Nicht 
nur, dass solche Netzwerktreffen auch „politisch“ wich-
tig sind – denn was liegt näher, als dass sich Menschen 
unterschiedlicher Länder verbinden, und damit das 
Verhältnis in stürmischen Zeiten festigt –, sie sind auch 
handelstechnisch wichtig. Je mehr wir in Europa aus den 
europäischen Ländern beziehen, desto unabhängiger 
macht es uns von anderen Märkten wie Asien oder USA.

Die Vertretungsbörse selbst war ein sehr angenehmer 
Tag, die Vorträge wichtig. Man merkte, dass vor allem bei 
den Gastgebern Aufklärungspotential herrschte, was ein 
Handelsagent ist. Im Anschluss an die Vorträge erhielten 
Handelsagenten zugewiesene Tische, die Firmen be-
suchten diese. Viele Gespräche wurden geführt, in denen 
die Fachexpertise für den Markt Österreich mehr als nur 
gefragt war. Einziger Wermutstropfen: Einige Firmen aus 
Österreich waren zwar angemeldet, kamen aber nicht. 
Ich für mich kann berichten, dass von zwölf Firmen, die 
spezifisch mit uns Kontakt aufnahmen, sechs Geschäfte 
hervorgehen. Die anderen haben, was wir hören, auch 
den Deckel am Topf gefunden.

Abschließend möchte ich mich noch bei Botschafter Dr. 
Andor Nagy, Dr. Nóra Tefner und speziell bei Mag. Christi-
an Rebernig bedanken, die diesen Tag organisiert haben. 
Ich hoffe auf weitere Vertretungsbörsen.

René Stary, A-1230 Wien 


