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Die Immobilienplattform fur Makler
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EIGENTUMER

4

Immomarktplatz GmbH

B Fachverband 60%
B oviI30%
" IR Immobilienring 10%

= Geschaftsfuhrung:

KR Martina Denich-Kobula und Mag. Robin Kalandra



https://www.immomarktplatz.at/
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Hintergrund .

Aktuelle Marktsituation- Herausforderungen

Immobilienkrise

KIM-Verordnung / schwierige Kreditvergabe
Bestellerprinzip

Kl —Tools

Kosten von Online-Plattformen steigen

Abhangigkeit von grollen Plattformen immer grolSer

Wertschopfungskette der Makler werden immer mehr beschnitten (Miet- Kaufvertragen,
Finanzierungen, Versicherungen, Einpreisungen)


https://www.immomarktplatz.at/




IMMO
MARKT
PLATZ

Die Vision

Allgemein
B2C, ausschlieldlich qualifizierte Maklermitarbeiter mit Mindestausbildung, keine Privatinserate
Verbesserte Softwarefunktion, barrierefreies Anbieten

Mehr Unabhangigkeit von bestehenden Immobilienplattformen

Fiir Makler:innen: Fiir Mieter:innen und Fur Vermieter:innen
Steigerung der wirtschaftlichen Kaufer:innen: und Verkaufer:innen:
Leistungsfahigkeit Schnelleres finden Profitieren von

Mehrwert durch Zusammenarbeit ihrer Wunschimmobilie groflem Netzwerk


https://www.immomarktplatz.at/

WHAT WE NEED TO DO
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Was brauchen wir .

Wir brauchen eine kritische Masse von 30.000 Objekten um fur Endkunden relevant

zu werden

einen echten Mehrwert fur Endkunden

Eine einfach zu nutzende Plattform


https://www.immomarktplatz.at/

N\






. oo | Wk ) R B ) e0uy YIS
5y ~ : __Gnomuagare:

I
—_—

) i
-~ % = ]
o =
HEl e
| Xt
B
o 5
toud S LY TR AC 4 B P vl L P TSEY RII \
dires e |
REWTRY T L il
I ’ i
et ')'_-_t"_I
i
VX -

|\ WRa0Lveea Bt o

& wEEhInEa KDY Q13 BanTmim

€ WAHEER AN 7 S A2 AR TITRRD A
TR T DT T
8 (RAanNEUMLLTIa sl TADEES.




80 BETTER
SUPPORT

R
———
— T —




/IV

js




IMMO
MARKT
PLATZ

Mehrwert Endkunde

Stufenweise Vermarktung

1. Vormerkkunden
2. Immomarktplatz
3. 24 Stunden spater auf weiteren Plattformen

Der Immobilienkunde soll im Laufe der Zeit lernen, dass auf dem
Kundenportal des Marktplatzes immer die ,frische Ware” zu finden ist, da
die Objekte hier 24 Stunden friiher erscheinen als auf anderen
Plattformen.


https://www.immomarktplatz.at/
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KAMPAGNEN B2B .

Kampagne um Makler auf die Wichtigkeit des Immomarktplatzes fur den Berufsstand Makler
aufmerksam zu machen

Kampagne um Makler aufmerksam zu machen, um die enormen Einsparungsmoglichkeiten
Zu zeigen

A-Meta Geschafte jetzt noch einfacher — durch die Portfoliovergrof3erung steigt die Bedeutung
des Maklers

Erfolg steigern mit dem Immomarktplatz

In Lander mit Multilisting Systemen werden 95% der Immobilien Uber Makler verkauft, in AT
nur 45 %


https://www.immomarktplatz.at/

Ubersicht Werbeanzeigen
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KAMPAGNEN B2C .

Kampagne um Kunden aufmerksam zu machen, dass man alle Objekte immer um

mindestens 24h fruher auf immomarktplatz.at findet

Dass es das grofdte von Maklern geprufte Immobilienangebot ist


https://www.immomarktplatz.at/
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KAMPAGNEN B2C

Immobilien Marktplatz GmbH

Entdecke exklusive Immobilienangebote, bevor sie alle anderen sehen. Trete dem
ImmoMarktplatz bei und sichere dir deinen Vorsprung. Sei der Erste, der die besten

Deals ergattert!

Mehr erfahren
r‘:j Teilen

(O~
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Kosten

Laufende Kosten

* Fur natiirliche Personen: EUR € 15,- je Maklermitarbeiter pro Monat
* Fiir juristische Personen: Mindestens € 30,- + € 10,- je Maklermitarbeiter

* Fiir Immobilienverwalter: Pauschal € 35,- / Monat


https://www.immomarktplatz.at/
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