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Autogrammstunde mit Julien Backhaus,
Thomas Lieb und Elke Pissenberger
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Harald Ecker, Julien Backhaus,
Manuela Oberfichtner und Andreas Sailer.
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Erfolg braucht Macher

Linz, 23. April 2026 - Der Mittagstalk des OO Direkt-
vertriebs zeigte eindrucksvoll, wohin sich die Branche
entwickelt: Rund 170 Direktberateriinnen nutzten die
Plattform fUr Austausch, Impulse und klare Ansagen.
Obmann Karl Breuer erdffnete den ,ehrenwerten Tag”
mit einer starken Botschaft: Erstmals zahlt der Direkt-
vertrieb in Oberdsterreich Uber 5.000 Mitglieder - ein
deutliches Zeichen fur Wachstum und Bedeutung.
Auch Kathrin Kuhtreiber-Leitner betonte in ihren
GruBworten die Néhe zwischen Versicherungs- und
Direktvertrieb: Vertrauen, personliche Beratung und
langfristige Beziehungen sind in beiden Bereichen
entscheidend. Ein emotionaler Hohepunkt war die
Ehrung von 18 zertifizierten Direktberaterinnen. Die
Auszeichnungen wurden von Kuhtreiber-Leitner,
Breuer, Obmann-Stv. Erwin Stuprich und Geschafts-
fuhrer Thomas Kern Uberreicht - unter groBem
Applaus. Fur klare Impulse sorgte Keynote-Speaker
Julien Backhaus. Seine Botschaft: ,Wir brauchen
Macher." Erfolg entstehe nicht durch Sicherheit, sondern
durch Umsetzung. Seine Learnings aus Gesprachen
mit Top-Personlichkeiten machten deutlich: Disziplin,
Mut zur Sichtbarkeit, klare Entscheidungen und die
Bereitschaft, Herausforderungen anzunehmen, sind
entscheidend. Fazit: Der Direktvertrieb lebt vom Tun.
Wer handelt, entwickelt sich weiter - und gestaltet
aktiv die Zukunft der Branche.
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Julien Backhaus mit Tamara Raab.

Ingrid, Markus und Michael Kastl, Martin
Tischberger, Karl und Monika Koller.
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Sandra Hofbauer, Elisabeth Dirnberger,
Eva Kern und Silvia Wansch.
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Michaela Pechhacker, Thomas Lettner
und Romana Enthofer.
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