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HAK Forward liefd Schii

Diese drei HAK-
Schiilerinnen
durften in

der Agentur
Rubikon erste
Berufserfah-
rungen sam-
meln.
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er

Unternehmerluft schnuppern

Gelebte Kooperation zwi-
schen Schulen, Unterneh-
men und FH: HAK Forward
ermdglichte Einblicke in
den Business-Alltag.

Das Projekt HAK Forward steht
schon seit vielen Jahren fiir geleb-
te Kooperation zwischen der Spar-
te Information und Consulting,
den steirischen Handelsakademi-
en, der steirischen Bildungsdirek-
tion und der FH Campus 02. Ziel
des Projektes ist es, junge Men-
schen mit Unternehmen in der
Region zu verkniipfen und Schii-
lern erste Erfahrungen in einem
universitdren Umfeld zu bieten.
Auch heuer konnten - noch vor

Vorbereitungskurs fir
Befahigungspriifung

Betriebswirtschaftliche ~ Vo-
raussetzungen,  wirtschafts-
rechtliche Kenntnisse und ein
entsprechendes  Beratungs-
Know-how sind die wichtigs-
ten Kernkompetenzen eines
Unternehmensberaters. Diese
Fahigkeiten kénnen ua. im
Zuge einer Befdhigungsprii-
fung nachgewiesen werden.
Der Vorbereitungslehrgang fiir
die Befdhigungspriifung be-
ginntheueram 27. Oktober, der
erste Teil der Prifung wird im
Dezember stattfinden. Weitere
Infos dazu: bit.ly/371GW9C

Bernd
Maier, Ge-
schaftsfih-
rer Agentur
Rubikon

dem Lockdown - einige Schiiler
,2Unternehmerluft schnuppern®.
Drei Schiilerinnen aus dem
vierten Jahrgang der BHAK Graz-
bachgasse hatten beispielsweise
die Moglichkeit, bei der Werbe-
agentur Rubikon zwei Tage lang
hinter die Kulissen der Agentur zu
blicken und erste Berufserfahrun-
gen zu sammeln. ,Wir hatten eine
grofie Freude an der Erfiillung un-
serer Arbeitsauftrdge, die perfekt
zu dem gepasst haben, was wir

in unserem Ausbildungsschwer-
punkt lernen®, so Melanie Dome-
nek. Auch Bernd Maier, Geschafts-
fiihrer der Agentur Rubikon, zeigt
sich von der Kooperation begeis-
tert: ,HAK Forward bietet fiir uns
einen willkommenen Kontakt zu
jungen Menschen, die sich fiir die
Themen Marketing, Design oder
Social Media interessieren. Wir
freuen uns, wenn wir den Schii-
lern Einblick in das Agenturleben
geben und sie hoffentlich auch
dafiir begeistern konnen.*
Aufgrund der aktuellen Situati-
on kann das Projekt HAK Forward
erst wieder im Herbst 2021 aktiv
fortgefiihrt werden. Bei Interesse
senden Sie bitte eine E-Mail an
sic@wkstmk.at. u

Das eigene Vertriebspotential
entdecken und Umsdtze steigern

Im Vertriebsmanagement gilt es
immer zu hinterfragen, wie qua-
litatives Wachstum langfristig
generiert werden kann - Ziel im
Vertrieb muss es sein, Schritt
fur Schritt nach strategischer
Vertriebsausrichtung bestehende
Madrkte auszubauen und neue
qualitative Mdrkte zu erschliefien.
,Nachhaltig erfolgreiche Unter-
nehmen leben das Wort Vertriebs-
orientierung. Jede Zeit hat ihre
Chance - nutzen Sie diese zur
eigenen Unternehmenszukunfts-
gestaltung®, rdt Christian Laschet,

Geschaéftsfithrer der Incon Laschet
GmbH. Der Arbeitskreis Vertriebs-
beratung der Fachgruppe UBIT
unterstiitzt Unternehmen deshalb
durch qualifizierte Vertriebsbera-
tung und bietet den von der WKO
geforderten Status-Check-Vertrieb
an. ,Dieser eignet sich fiir KMU ge-
nauso wie mittlere Unternehmen,
die an einer professionellen, exter-
nen Evaluierung der eigenen Ver-
triebspotentiale interessiert sind*,
so Lothar Lackner, Arbeitskreis-
Sprecher. Weitere Informationen:
bit.ly/2HffP5p [ ]

Vortrag: E-Zustellung,
Grundbuch & Co.

Seit 1. Janner 2020 miissen
Unternehmen fiir Behorden
im Wege der E-Zustellung
erreichbar sein. Wie dies
funktioniert und welche elek-
tronischen Services es fiir
Unternehmen gibt, wird am
5. November 2020 zwischen
12 und 14 Uhr im Webinar
,E-Zustellung, Grundbuch &
Co.” erldutert. Hier geht’s zur
Anmeldung: bit.ly/3koANOO

UBIT-Experten
beraten in der Krise

,ZurZeitstehenvieleUnterneh-
men vor Herausforderungen.
Professionelle Berater kénnen
Wege aus der Krise aufzeigen®,
so UBIT-Fachgruppenobmann
Dominic Neumann. Die Fach-
gruppe hat die Initiative ,UBIT
hilft“ ins Leben gerufen, um
Unternehmen aller Branchen
auf die Moglichkeiten einer
professionellen Beratung hin-
zuweisen. Zahlreiche Experten
bieten kostenlose halbstiindi-
ge Erstgesprdche an, um eine
erste Richtung aufzuzeigen.
Weitere Infos: bit.ly/2IRyNzK
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Beratung in schwierigen Zeiten

Der Bildungstag der
Versicherungsmakler

Der Versicherungsmakler Bil-
dungstag 2020 - veranstaltet
von der Fachgruppe Wien
und dem Fachverband der
Versicherungsmakler in Ko-
operation mit dem Verlag Os-
terreich - findet heuer am 17.
November 2020 als Webinar
statt. Die Live-Ubertragung
der insgesamt sieben Vor-
trdge erfolgt zwischen 9 und
18 Uhr. Um Anmeldung wird
unter bitly/2HI1vYN gebe-
ten, eine Ubersicht zu den
einzelnen Modulen finden Sie
hier: bit.ly/3ml6alo



