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Modul 9: Lebens- und Unfallversicherungen
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Hannes Dillinger
Leiter Bankenvertrieb und UAV-Personenversicherung

Generali Versicherung AG

Hinweis: Zur Erleichterung der Lesbarkeit wurde auf
geschlechtsspezifische Differenzierungen verzichtet.
In sdmtlichen Texten sind immer Frauen und Manner,
ohne jede Diskriminierung, gleichwertig gemeint.
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INFLATION

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?
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INFLATION

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?
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ZINSEN

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Renditen von Staatsanleihen

Zuletzt deutliche Anstiege im mittleren und langen Laufzeitenbereich

1Jahr 2 Jahre 3Jahre 4Jahre 5Jahre 6Jahre 7Jahre 8Jahre 9Jahre 10 Jahre

Japan ® 007 -003 -003 -001 002 006 011 014 018 022

Schweiz Ed 057 009 012 021 032 038 046 052 060 065

Finnland t 040 -018 020 038 059 065 075 080 088 096

Deutschland === -044 -002 020 033 044 046 048 050 053 060

Osterreich  mmm 040 013 035 056 060 067 079 088 095 105 In der Euro-Zone zuletzt
Nlederla!nde === -0,17 009 032 044 053 054 059 067 075 086 et R e e v
Frankreich || B -043 003 037 049 064 063 079 080 091 104 _ _
Belgien B o040 o016 036 052 065 068 078 085 102 1,09 »deutlich negativ® auf
Spanien = 038 024 061 074 089 099 110 120 134 150 »iiberwiegend positiv.-
Italien BE 04 035 085 120 146 152 176 186 202 212

Schweden  mmm 020 085 111 116 118 118 118 119 119 120

Grossbritanniens=f= 133 141 142 152 147 150 157 157 162 167
USA B= 155 233 256 253 251 250 249 246 243 240
Norwegen  mlms 040 224 250 258 262 265 144 263 262 260

Quelle: Bloomberg Y=
. .  ffentli Stichtag: 31.03.2022 ESH =
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ZINSEN

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Negativer Realzins als Dauerzustand
,Laut Lehrbuch® gilt nicht mehr....
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ZINSEN

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Negativer Realzins als Dauerzustand

Kurzfristzinsen Uber Inflationsrate sind Geschichte!
%

B Realzins Positiv
B Realzins Negativ

Inflationsrate und
12 Monats-EURIBOR...

...der jahrliche Realverlust

wird schmerzvoller und

bleibt Dauerzustand.

-5
-6
o o -~ N ™ n O N~ [e.0) (o) i N 3] < N N (e 0] (o)} o -~
o~ o o o o o o o o o <« <« - -~ — — - - N N
o~ o o o o o o o o o o o o o o o o o o o
A\ N N N N N N N N N N N N N N N N N N N
o, <t 0 o — N <t ™~ o — N <t ™~ o — N < ™~ o N
o o o (@) <~ (@) o o (@) <« o o o (@) <~ o o o o —
Quelle: Bloomberg o=
o Stichtag: 30.12.2021 éﬁs
© Generali Versicherung AG C1- offentlich el o

GENERALI



Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ? GENERAL

MARKT

KAPITALMARKT

© ( ;enera“ VerS|Cher| n A C1 - offentlic Pl'rl Q
g G =



KAPITALMARKT

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Weltwirtschaft auf Wachstumskurs

Konsenserwartung: Wachstum real 2022: ca. 4,5 %
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KAPITALMARKT

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Aktien global

Entwicklung seit Janner 2020
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KAPITALMARKT

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Aktienmarkt: Die Bewertung

KGV auf Basis erwarteter Gewinne 12 Monate

30
— Aktien Europa
2 Ak USA
— Aktien
Zu stark gefallene Kurse
20 oder Erwartung sinkender
Unternehmensgewinne?
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Wabhrheit liegt wohl in der
Mitte...
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RECHTLICHES

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Prozess fur die Beratung gemal IDD

| Cundsgefirsetng  Kundengesprach  Unterschnift S

Kunde Produkt
Offenlegung - Eignungstest Je Produkt

Aus-und Produkt/Ziel- Informations- Wiinsche und (nur bei Doku- gesetzliche
Weiterbildung markt Bedurfnisse Veranlagungs- mentation Informations-
IDD produkten) pflichten

1=
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Aktuelle IST-Situation
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SICHERHEIT

Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ? ERTRAG

|5t von der Bank.
Wi sollen die 2insen F\.;l"
unser Sp'arﬁulhaben
bez2ahlen

Wie geht es den Kunden
mit den Sparbuchzinsen?
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SICHERHEIT

Aktuelle IST-Situation

ERTRAG

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Kundenwunsche, -bedurfnisse und -einwande

Sind Wertpapiere
nicht zu riskant ?

i i A C1 - 6ffentlich ﬁr"’ "
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SICHERHEIT

Aktuelle IST-Situation

ERTRAG

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Die Zeit ist Dein Freund! (MSCI-World Index)

3200

Bevolkerungswachstum

Modern|S|erung

v Digitalisierung

3
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SICHERHEIT

Aktuelle IST-Situation

ERTRAG

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Aktien — historische Verlustwahrscheinlichkeit seit 1935 *)
Die Zeit ist Dein Freund...

0%
Haltedauer
1 Jahr 3 Jahre 5 Jahre 10 Jahre 20 Jahre
Maximal-
Ertrag +77%
+30%
— - +26% +17% +14%
- _ P P Durchschnittliche
S Rendite
. I -5%, +2% 7,0 % p.a.
a e
Minimal- o
Ertrag -53%

22 Langlebigkeit zahlt sich fur Aktienanleger aus

Die Gesamtrendite in der jeweiligen Periode auf Basis von Quartalsdaten. gji

© Generali Versicherung AG C1 - bffentlich *) Historische Verlustwahrscheinlichkeit fir einen US-Investor, um einen nominalen Verlust auf seine Investitionen in US-Aktien zu EaN
realisieren (1935-2016); Rollperioden S&P 500 Index inkl Dividenden in USD. Quelle: Bloomberg; Werte der Vergangenheit lassen GENERALI
keine Rickschllsse auf zukiinftige Wertentwicklungen zu.
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Auszug aus Kundenwunschen und -bedurfnissen

Vermogensaufbau/-erhalt

Pensionsvorsorge

Absicherung

o=
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Auszug aus Kundenwunschen und -bedurfnissen

Pensionsvorsorge
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +
: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Pensionsvorsorge

Die Fakten - Verschiebung der Verhaltnisse

1975 2050

5 Erwerbstatige : 1 Pensionist 2 Erwerbstatige : 1 Pensionist
| | | ~_
b 4 b« \-f b4 b b4 W
Wir sind fiir Sie da! sind da!
Ak AL AL XA _JA AL AL
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Pensionsvorsorge
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Pensionsvorsorge

90 Lebenserwartung
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Qv grimsalaves

e T
urcd ncloseMcde —3 S

65

O

_ O
U )
60 | o
Pensionsantrittsalter

55 1970 1980 1990 2000 2010

2017

== Manner == Frauen Wuette: Aganda Arstrq

GENERALI




Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?
ENTWICKLUNG DER PENSIONSNEUZUGANGE

— Alle (vorzeitigen) Alters- und Invaliditats-/

55000

44000

33000

22000

11000

Quette: Tv- %Jfaduaﬁcddmf

Berufsunfahigkeitspensionen

2016 2017

. Vorz. Alterspensionen

2018

IV/BU-Pensionen

2019

. Alterspensionen

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

2020

Pensionsvorsorge
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Auszug aus Kundenwunschen und -bedurfnissen

Vermogensweitergabe

o=
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

© Generali Versicherung AG

Vorteile der Lebensversicherung
bei der Vermogensweitergabe

C1 - 6ffentlich

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Vermogensweitergabe
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Vermogensweitergabe

Welche Vorteile bietet eine Lebensversicherung?

Lebensversicherung

ol|2|©o
() <

Gezielte Vermogensweitergabe uber
namentliches Bezugsrecht moglich

Unabhangig von der gesetzlichen
Erbreihenfolge und einem Testament

Auch fur Personen, die in der
gesetzlichen Erbreihenfolge nicht oder
in einer anderen Reihenfolge bzw.
Gewichtung vorkommen

Bspw. fur Lebensgefahrten
oder fur Enkelkinder

© Generali Versicherung AG C1- sffentlich

Gesetzliches Erbrecht

Die Verwandten als gesetzliche Erben kommen
in einer gewissen Reihenfolge zum Zug:

1. Parentel: Kinder, Enkel, Urenkel

2. Parentel: Eltern, Geschwister, Neffen/Nichten

3. Parentel: GroBeltern, Tanten/Onkel, Cousin/e

4. Parentel: UrgroBeltern

Der Ehepartner verdrangt andere Verwandte.
Nur in zwei Konstellationen wird das Erbe aufgeteilt:

Ehepartner Ehepartner
mit Kindern ohne Kinder
Ehepartner Ehepartner
1/3
w : @
o=
S
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

. . . . . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Vermogensweitergabe
Welche Vorteile bietet eine Lebensversicherung?
Lebensversicherung Gesetzliches Erbrecht
Schnelle unbiirokratische Auszahlung Alle Vermogenswerte des Verstorbenen
Fallt nicht in die Verlassenschaft und sind bis zur Abwicklung der
kann bei namentlichem Bezugsrecht Verlassenschaft gesperrt!

direkt ausbezahlt werden.
Die Dauer eines Verlassenschaftsverfahrens

ist sehr unterschiedlich, dauert aber auch
im besten Fall mindestens drei Monate.

Sofortige Liquiditat fur Begrabniskosten,
aber auch fur laufende Fixkosten wie
Miete etc. (siehe Haushaltsrechner)

Bis dahin besteht kein Zugriff auf Konten,

Beispiel fiir die Kosten einer Erdbestattung:

Eine einfache Bestattung kostet (iblicherweise zwischen 5.000,- und 6.000,- Euro S pa rb u Ch er Od er a h n I |Ch es vom
(inklusive Friedhofsgeblhren).
Verstorbenen.
Bestattungskosten EUR 4.500,-
Grabstellengebiihr EUR  500,-
Trauerfeier/Travermednar EUR 400,—
Blumenschmuck EUR 400~
Gesamt | EUR 5.800,-
Hinzu kemmen die Kosten fir Grabstein, Gravur und Grabpflege. & Jit'
© Generali Versicherung AG C1 - offentlich Edrak
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Welche Vorteile bietet eine Lebensversicherung?

Lebensversicherung

Verfugungsgewalt bleibt bestehen

Ein widerrufliches Bezugsrecht kann
jederzeit geandert werden.

Keine zusatzlichen Kosten fur die
Anderung des Bezugsrechts.

Sofern der Erblasser
Versicherungsnehmer ist, hat er die
Verfugungsrechte bis zum Ende des

Vertrages (z. B. Ruckkauf).

© Generali Versicherung AG C1- offentlich

Gesetzliches Erbrecht

=

Testamentsanderungen kosten Geld

Fur jede Anderung eines Testaments

ist ein Notar oder Anwalt empfehlenswert.

Fir jede Anderung fallen erneute
Kosten flr den Erblasser an.

Vermogensweitergabe

GENERALI




Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Welche Vorteile bietet eine Lebensversicherung?

Lebensversicherung

o
0o

(=

Kosten und Steuern sparen

Die Lebensversicherung fallt nicht in
die Verlassenschaft, somit fallen keine
Gerichts- oder Notarkosten an.

Keine zusatzlichen Kosten fur die
Anderung des Bezugsrechts.

Bei einer Versicherungslosung
fallt im Leistungsfall keine
Kapitalertragssteuer an.”

* Stand der steuerlichen Bestimmungen 01/2022

© Generali Versicherung AG C1- offentlich

Gesetzliches Erbrecht

&
€

Notarkosten, Gerichtskosten, Steuern

FUr die Erstellung eines Testaments ist
ein Notar oder Rechtsanwalt
empfehlenswert.

Die Kosten hierfur konnen sehr hoch sein.

Fir jede Anderung des Testaments fallen
daruber hinaus erneute Kosten fur den
Erblasser an.

Bei anderen Sparformen wird i.d.R.
Kapitalertragssteuer in Hohe von 27,5%
auf den Ertrag fallig. *

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Vermogensweitergabe
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Vermogensweitergabe

Woflr kann die Lebensversicherung bei der Vermogensweitergabe eingesetzt werden?

Gezielte
Vermogensweitergabe

Bereits vorhandenes Kapital kann mit
einem namentlichen Bezugsrecht
gezielt weitergegeben werden,

z. B. an Enkelkinder.

Besonders interessant fur die
Absicherung des Lebensgefahrten,
insbesondere wenn kein Testament
vorhanden ist.

© Generali Versicherung AG C1- offentlich

Pflichtteilsvorsorge

Der kunftige Erbe kann durch
Pflichtteilsanspriche einer grof3en
Belastung ausgesetzt sein.

Um die Pflichtteilsanspriiche
auszahlen zu kdnnen, bietet sich eine
Absicherung mit einer
Lebensversicherung an.

Kostenabdeckung

Im Ablebensfall kann auf die
Vermogenswerte bis zum Ende des
Verlassenschaftsverfahrens nicht
mehr zugegriffen
werden.

Um die Begrabniskosten und
weiter laufende Fixkosten
bezahlen zu konnen, kann mit einer
Lebensversicherung vorgesorgt
werden.

GENERALI



Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

[

© Generali Versicherung AG
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WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Vermogensweitergabe
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +
BEDURFNISSE

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Vermogensweitergabe

Wie kann die Lebensversicherung ausgestaltet werden?

Es sind verschiedene Rollenverhaltnisse denkbar. Je nach Ausgangssituation und Kundenbedarf bieten sie unterschiedliche
Vor- und Nachteile:

_ Versie _§  Nectwle

— Bei hohem Alter des Erblassers kann die
Risikopramie fur die
Ablebensabsicherung hoch sein.

— Die Verfugungsgewalt bleibt fir den VN
VN = Erblasser bis zum Vertragsablauf bestehen.

VP = Erblasser

PZ = Erblasser

—Bei Ableben des VN fallt die

BR = Gewilnschter Erbe Lebensversicherung nicht in die
Verlassenschaft und kann direkt an den
Bezugsberechtigten ausbezahlt werden.

VN = Versicherungsnehmer VP = Versicherte Person PZ = Pramienzahler BR = Namentliches Bezugsrecht ‘2 —=>
@u»: -

. : C1 - 6ffentlich
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +
: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Vermogensweitergabe

Wie kann die Lebensversicherung ausgestaltet werden?

Es sind verschiedene Rollenverhaltnisse denkbar. Je nach Ausgangssituation und Kundenbedarf bieten sie unterschiedliche
Vor- und Nachteile:

2

_ Versie _§  Nectwie

VN = Gewlnschter Erbe

— Die Risikopramie fiir den Vertrag ist — Der Erblasser verflgt nicht mehr Gber
VP = Gewlunschter Erbe geringer, wenn der gewlnschte Erbe das Kapital.
PZ = Erblasser (= VP) wesentlich jiinger ist als der

Erblasser.

BR = Vom gewiinschten

Erben frei wahlbar

Ableben: z. B. Kind oder Partner : P
Erleben: Gewiinschter Erbe —Das Geld ist unabhangig vom Ableben

des VN bereits verfugbar fur den Erben.

VN = Versicherungsnehmer VP = Versicherte Person PZ = Pramienzahler BR = Namentliches Bezugsrecht

o=
- offentt am»‘.

C1 - 6ffentlich —
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Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Vermogensweitergabe

Wie kann die Lebensversicherung ausgestaltet werden?

Es sind verschiedene Rollenverhaltnisse denkbar. Je nach Ausgangssituation und Kundenbedarf bieten sie unterschiedliche
Vor- und Nachteile:

3

_ Versie _§  Nectwle

VN = Erblasser — Die Risikopramie fiir den Vertrag ist — Nach dem Ableben des VN fallt der
VP = Gewlinschter Erbe geringer, wenn der gewiinschte Erbe Vertrag in die Verlassenschaft und wird
PZ = Erblasser (= VP) wesentlich jiinger ist als der nicht direkt ausbezahlt.

Erblasser.
BR = \"Iom Erblasser — Wie weiter mit dem Vertrag verfahren
frei wahlbar werden soll, muss
Ableben: z. B. VN : - : T i i
e Genincchtor Erbe - Die Verfligungsgewalt bleibt fur den VN in einem Testament festgelegt

bis zum Ende des Vertrages bestehen. werden.
VN = Versicherungsnehmer VP = Versicherte Person PZ = Pramienzahler BR = Namentliches Bezugsrecht

C1 - offentlich

© Generali Versicherung AG



Aktuelle IST-Situation WUNSCHE +

: : : : . BEDURFNISSE
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Vermogensweitergabe

Wie kann das Bezugsrecht ausgestaltet werden?

Eine oder mehrere Personen kdnnen zu gleichen Teilen oder unterschiedlich gewichtet
als Bezugsberechtigte eingetragen werden. Bei Kindern unter 18 Jahren wird im
Leistungsfall das Pflegschaftsgericht hinzugezogen.

Namentliches
Bezugsrecht

Jeder, der bestatigt, die Polizze zu Lebzeiten des VN erhalten zu haben und die
Sterbeurkunde vorlegt, erhalt im Ablebensfall die Leistung.

Uberbringer

Hier greift die gesetzliche Erbreihenfolge. Es muss das Verlassenschaftsverfahren
Gesetzliche Erben abgewartet werden.
Die Leistung wird erst nach Abschluss des Verfahrens ausbezahilt.

© Generali Versicherung AG C1- sffentlich



Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

BERATER_INNEN

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER
EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN

i ich A C1- 6ffentlich ﬁpm‘
© Generali Versicherung AG Z >



Robod4Advisors
Wie konnen wir diese Anforderungen unter ,einen Hut bringen?” vﬁ

... und welche Rolle spielt dabei der Faktor Mensch?

SUPPORT FUR
RECHTLICHE

= Digitale Tools machen das Leben leichter und starken das Vertrauen SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER

»  berucksichtigen regulatorische Themen wie IDD und DSGVO ..
» helfen bei umfassenden Dokumentationspflichten und reduzieren damit Risiken EMPFEHLUNG FUR
» vereinfachen Prozesse DEN KUNDEN
» schaffen Zeit, um sich noch besser um die Anliegen der Kunden zu kimmern, ...
aber

= die menschliche Komponente bleibt unersetzbar
daher

= personliche Beratung mit digitaler Unterstitzung kombinieren

© Generali Versicherung AG C1- offentlich



Beratungsprozess Leben NEU
Robo4Advisors (R4A)

Robo4Advisors

WARUM?

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER
EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN

WANN?

WIE?

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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Beratungsprozess Leben NEU — Robo4Advisors (R4A)

Robo4Advisors steht ...

Warum?

© Genera li Versicherung AG

sicherhett

—— Y

-

C1 - sffentlich

... fur unsere Berater in der Beratung.

... fiir unsere Kunden in der Vorsorge.

LifetimePartner

— #
Toge

...fir unsere Berater bei der Einhaltung rechtlicher Vorgaben.
rv )

\v

et

Tor e et

Robod4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER
EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN

I

GENERALI




Beratungsprozess Leben NEU — Robo4Advisors (R4A) @M

Die neue Lebensberatung unterstiutzt den Berater - also Sie - in vielerlei Hinsicht

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT
Einfache und bildhafte Darstellung fithrt zu besseren
Verstandnis bei Kunden & unterstreicht die Kompetenz FLEXIBILITAT IN DER
der Betreuer EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN
0.
g Die gefiihrte Beratung unterstitzt den logischen
5 Ablauf eines Kundengesprachs zum Thema Vorsorge
< ... Kunden sind besser eingebunden
Sicherheit in der Beratung ohne Fehlerquellen bei
Anlegerprofil und Beratungsdoku
S

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich GENERALL



Beratungsprozess Leben NEU — Robo4Advisors (R4A)

Bietet viele Vorteile fur unsere gemeinsamen Kunden

Warum?

© Genera li Versicherung AG

Wir sprechen kein ,Versicherungschinesisch” ...
B1 Sprache fiir ein besseres Verstandnis der
Finanzthematik

Kunden erhalten ihr individuelles Vorsorgeprodukt

- passend zu ihrem Vorsorgeziel und ihrer
Risikobereitschaft

Nachhaltigkeit in der Veranlagung kann auf Wunsch
bericksichtigt werden

C1 - sffentlich

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER
EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN

I

GENERALI




Robo4Advisors

Ablauf des neuen Beratungsprozesses Leben NEU im Uberblick
Robo4Advisors ist ein Tool fur alle Lebensberatungen

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

Schritt 1: Schritt 2: Schritt 3:
Wunsch und Bedarfserhebung Kundenprofil — Nur Produktvorschlag Ab
bei Kapitalanlageprodukten

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

S\ A
/ ﬁ*u \ Kradit-

O
(7]
>
1)
c
..8 | \ab o % \
[ / Einkommens- \
C- (4] [ absicherung |
o] } _.D.EL[I.D.
(- o 1 Vermdgensaufbau I|
C m '.‘ O;\ / © Varanlagung /,-
2 S \ U[Re] / /
; (= Ablebens- |
=) mrsorga/ Pensions-
1 / vorsorge
< ~L
@
c Vorsorgerad + Fragen im Subdialog Beurteilung der Gesamtsituation Individuell an den Bedarf und das - Antrag inkl. Ges.Fragen,
= definieren die Ziele noch konkreter des Kunden hinsichtlich: Kundenprofil angepasste Legitimation, Geldwéasche,
; hinsichtlich: - Finanzielle Situation Produktlosung: FATCA, GMSG,...
— Sicherheit / Ertrag — Kenntnisse/Erfahrungen —Vorschlag inkl. aller vorvertragl.  — Beratungsdokumentation:
— Nachhaltige Veranlagung - Anlegertyp Infos, Fondsdatenblatter, Festhalten der wesentlichen

Chancen & Risiken, KlDs, stc. Inhalte des Beratungsgesprachs

I

© Generali Versicherung AG . C1 - &ffentlich GENERALL



Beratungsprozesses Leben NEU
Vorsorgerad mit Fragebaum

Versicherungsnehmer L
Partnertyp Anrede Nachname 6 Vorname Geburtsdatum Gefihrter Weg zum...
:&,:b:b Person Herr Flowe Markus 08.01.1985
Risiko
=¥ | Risiko Flowe Markus (08.01.1985)
|_| Betriebliche Vorsorge
~ Kredit-
; absicherung
Einkommens- Q
absicherung @%
Vermébgens-
\ aufbau
[o)e] Veranlagung
ofo ®
Ablebens-
vorsorge
Pensions-
vorsorge
-

Status
Entwurf

L - =
> I S

© Generali Versicherung AG C1 - &ffentlich

= |Antragsdaten

Zahlungsweise
manatlich

A

Bruttopramie

Abbrechen Speichem/Beenden

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

GENERALI




Beratungsprozesses Leben NEU
Vorsorgerad mit Fragebaum

Wie?

[ sasis | o | ster | Verensaruigen | Anvagsiaen | D |

Versicherungsnehmer

Partnertyp Anrede Nachname 0 Vorname
c@qﬁ):b Person Herr Flawe Markus

Geburtsdatum
08.01.1985

Robo4Advisors

Gefihrter Weg zum...

Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.

Risiko

= | Risiko Fléwe Markus (08.01.1985)

| | Betriebliche Vorsorge

Kredit-
absicherung

Einkommens-
absicherung

Vermégens-
\ aufbau
00 Veranlagung
olo

Ablebens-
vorsorge

Pensions-
vorsorge

Status
Entwurf

g & -
i

=3 |Antragsdaten

© Generali Versicherung AG . C1 - &ffentlich

Zahlungsweise
maonatlich

« | Bruttopramie

Abbrechen Speichem/Beenden

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

i

GENERALI




Robo4Advisors

Beratungsprozesses Leben NEU
Vorsorgerad mit Fragebaum

© Generali Versicherung AG

C1 - sffentlich

Basis | Fisko | ESBERY| PVETERBSHIAGER"] PARISGSGEiER™| "BHIce™ SUPPORT FUR
Versicherungsnehmer ] RECHTLICHE
SICHERHEIT
Partnertyp Anrede Nachname 6 Vorname Geburtsdatum Gefuhrter Weg zum...
:&,:‘b :b Person Herr Fléwe Markus 08.01.1985
FLEXIBILITAT IN
Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad. DER EMPFEHLU NG
FUR DEN KUNDEN
Risiko
=¥ | Risiko Fléwe Markus (08.01.1985)
|—| Batriebliche Vorsorge Vermogensaufbau Veranlagung
o Ich méchte:
@ mit laufenden (regelmiRigen) Beitrigen ansparen
O einmalig Kapital veranlagen bzw. Vermégen gezielt weitergeben
0. w15
_G_J ﬁ Kredit-
absicherung
; Einkommens- 2
absicherung ﬁ
Vermogens- _
\ aufbau
(o6 Veranlagung
[88 ] ©
Ablebens- @‘
vorsorge
Pensions-
vorsorge
-
Status Zahlungsweise o
Entwurf - |Antragsdaten monatlich « | Bruttopramie
b ;

S

GENERALI




Beratungsprozesses Leben NEU
Vorsorgerad mit Fragebaum

Wie?

Versicherungsnehmer

Partnertyp Anrede Nachname 0 Vorname Geburtsdatum Gefuhrter Weg zum...

Person Herr Flowe Markus 08.01.1985

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

o Al TN Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
(]ENEBALI W{hﬁ\fy Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.

Risiko
=» | Risiko Flowe Markus (08.01.1985)

|—| Ee e Ve Vermogensaufbau Veranlagung

Ich mochte:

@® mit laufenden (regelmaRigen) Beitrigen ansparen

(O einmalig Kapital veranlagen bzw. Vermégen gezielt weitergeben
Ich habe Interesse an:

@ dem Vermogensaufbau fiir meine persénlichen Wiinsche

Kredit- (O der finanziellen Absicherung anderer Personen (z.B.: meiner Kinder)

absicherung

(O der Deckung der Begriabniskosten

Einkommens-
absicherung

Vermégens-
aufbau
Veranlagung

®
Ablebens-
varsorge
Pensions-
vorsorge

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

Status Zahlungsweise
Entwurf =» |Antragsdaten monatlich e

LW - -
2 I

Bruttopramie

Abbrechen Speichem/Beenden

© Generali Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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Beratungsprozesses Leben NEU

Vorsorgerad mit Fragebaum

Versicherungsnehmer =
Partnertyp Anrede Nachname 0 Geburtsdatum Gefiihrter Weg zum...
L& [ Person Herr Flowe 08.01.1985
'EBALI V . Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
I%tt\ Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.
Risiko
=» | Risiko Flowe Markus (08.01.1985)
— Vermégensaufbau Veranlagun
| | Betriebliche Vorsorge g gung
- Ich m&chte:
@ mit laufenden (regelmiRigen) Beitrigen ansparen
O einmalig Kapital veranlagen bzw. Vermogen gezielt weitergeben
Ich habe Interesse an:
%J. @ dem Vermégensaufbau fiir meine personlichen Wiinsche
- — Kredit- O der finanziellen Absicherung anderer Personen (z.B.: meiner Kinder)
; absicherung (O der Deckung der Begrabniskosten
. [o]
Einkommens- Im Vordergrund steht fiir mich:
absicherung
EID @ die Chance auf hoheren Ertrag in Verbindung mit kalkulierbarem Risiko
Vermbgens- O die Sicherheit des eingesetzten Kapitals zu Lasten hoherer Ertragschancen
aufbau
Veranlagung
Ablebens-
vorsorge
Pensions-
vorsorge
-

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

Status
Entwurf

w A - -
> T

Zahlungsweise

Antragsdaten monatlich « | Bruttopramie

Abbrechen Speichem/Beenden

© Generali Versicherung AG C1 - &ffentlich
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Beratungsprozesses Leben NEU
Vorsorgerad mit Fragebaum

Versicherungsnehmer

Partnertyp Anrede Nachname 0 Vorname Geburtsdatum
oo & | Person Herr Flowe Markus 08.01.1985

Gefuhrter Weg zum...

= CENERALI Vhﬁ Wir fordern Sie heraus — zu einem gesinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
x U fy Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.

Risiko
=¥ | Risiko Flowe Markus (08.01.1985)

[ | Betriebliche Vorsorge Vermdgensaufbau Veranlagung

Ich mochte:
@® mit laufenden (regelmiRigen) Beitrigen ansparen

O einmalig Kapital veraniagen bzw. Vermogen gezielt weitergeben

Ich habe Interesse an:
® dem Vermégensaufbau fiir meine persénlichen Wiinsche

Kredit-

O derfinanziellen Absicherung anderer Personen (z.B.: meiner Kinder)
absicherung

Wie?

O der Deckung der Begrabniskosten

0 m 100

Ablebens-
vorsorge

2

]
y
o

Pensions-
vorsorge

100

Kundenprofil privat
+ e

Auswahl fur Kurzvorschlag: e

Einkpmmens- Im Vordergrund steht fiir mich:
absicherung
I:ID @ die Chance auf héheren Ertrag in Verbindung mit kalkulierbarem Risiko
Vermogens- (O die Sicherheit des eingesetzten Kapitals zu Lasten héherer Ertragschancen
\\ aufbau o ) o
00 Veranlagung Mir ist eine nachhaltige Veranlagung wichtig: 6
Yo ® ® Ja O Nein

Status Zahlungsweise B
Entwurf -3 |Antragsdaten monatlich « | Bruttopramie

© Generali Versicherung AG . C1 - &ffentlich

Robo4Advisors

Fragebaum baut sich auf.
Hier in Maximalauspragung
= Steuert die Produktauswahl

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

S

GENERALI



Beratungsprozesses Leben NEU

Vorsorgerad mit Fragebaum

Versicherungsnehmer

Vorname
Markus

Geburtsdatum Gefuhrter Weg zum...

06.01.1985

Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.

Partnertyp Anrede Nachname 0
:9:'{}:: Person Herr Flowe
=4 q 1
GENERALI Viatity
Risiko
=¥ | Risiko Flowe Markus (08.01.1985)

[ | Betriebliche Vorsorge

Kredit-
absicherung

Wie?

Einkommens-
absicherung @
Vermdgens-
\\ aufbau
[eXe] Veranlagung
L2 ©

Ablebens-
vorsorge

Pensions-
vorsorge

Vermédgensaufbau Veranlagung

Ich mochte:
@® mit laufenden (regelmiRigen) Beitrigen ansparen
O einmalig Kapital veraniagen bzw. Vermogen gezielt weitergeben

Ich habe Interesse an:

® dem Vermégensaufbau fiir meine persénlichen Wiinsche

O derfinanziellen Absicherung anderer Personen (z.B.: meiner Kinder)

O der Deckung der Begrabniskosten

Im Vordergrund steht fiir mich:
@ die Chance auf héheren Ertrag in Verbindung mit kalkulierbarem Risiko
O die Sicherheit des eingesetzten Kapitals zu Lasten héherer Ertragschancen

Mir ist eine nachhaltige Veranlagung wichtig: 6
@ Ja O Nein

0 m 100

100

o

0 2

]
y

Kundenprofil privat
+ e

Auswahl fur Kurzvorschlag: o

Status
Entwurf

L) o -
2 I

Zahlungsweise

monatlich « | Bruttopramie

= |Antragsdaten

Abbrechen Speichem/Beenden

© Generali Versicherung AG C1 - &ffentlich

Robo4Advisors

Fragebaum baut sich auf.
Hier in Maximalauspragung
= Steuert die Produktauswahl

Schnellberechnung méglich
(nur Vorschlag)

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

S

GENERALI



Beratungsprozesses Leben NEU

Vorsorgerad mit Fragebaum

Versicherungsnehmer

Flowe Markus (08.01.1985)

(| Betriebliche Vorsorge

Kredit-

Wie?

absicherung
Einkommens- Q
absicherung @
Vermdgens-
aufbau
[o)ye] Veranlagung

olo

Ablebens-
vorsorge

8]

Pensions-
vorsorge

Status
Entwurf

Partnerlyp Anrede Nachname o Vorname Geburtsdatum Gefiihrter Weg Zum...
oS [rerson Herr Fiowe Markus 08.01.1985
= 4 Wir fordern Sie heraus — zu einem gesiinderen Leben mit der Generali Vitality Challenge!
GENERALI Wfﬁﬁ)‘y Erreichen Sie Bewegungsziele und drehen am Generali Vitality Rad.
Risiko
=¥ | Risiko

Vermégensaufbau Veranlagung
Ich méchte:

® mit laufenden (regelmiRigen) Beitrigen ansparen

O einmalig Kapital veranlagen bzw. Vermégen gezielt weitergeben
Ich habe Interesse an:

@® dem Vermogensaufbau fiur meine personlichen Winsche

(O der finanziellen Absicherung anderer Personen (z.B.: meiner Kinder)
(O der Deckung der Begribniskosten

Im Vordergrund steht fur mich:
@® die Chance auf héheren Ertrag in Verbindung mit kalkulierbarem Risiko
O die Sicherheit des eingesetzten Kapitals zu Lasten hoherer Ertragschancen

Mir ist eine nachhaltige Veranlagung wichtig: ©
® Ja O Nein

0 m 100

@ |

0 o5 50 7

Kundenprofil privat
® -

Auswahl fir Kurzvorschlag: 0

‘.
o

100

-
Zahlungsweise

® A

> I S

=» |Antragsdaten

monatlich + | Bruttopramie

Abbrechen Speichem/Beenden

© Generali Versicherung AG C1 - &ffentlich

Robo4Advisors

Fragebaum baut sich auf.

Hier in Maximalauspragung
= Steuert die Produktauswabhl

Schnellberechnung maglich
(nur Vorschlag)

Produkt wird je nach
Kundenprofil gesteuert

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

S

GENERALI



Beratungsprozesses Leben NEU
Einfluss auf die Beratungsoberflache

Mit dem Vorsorgerad, dem Fragebaum und dem Anlegertypen werden

genau die Produkte auf der Beratungsoberflache ausgewiesen,
die zum Bedarf und Vorsorgeziel des Kunden passen sowie

die Risikoneigung (der Anlegertyp) des Kunden bei den
Defaulteinstellungen automatisch berucksichtigt.

=)
=)

Wie?

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich

Robo4Advisors
R

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN DER
EMPFEHLUNG FUR
DEN KUNDEN

i

GENERALI




Beratungsprozesses Leben NEU
Beispielhafter Ablauf einer Beratung anhand des Generali LifePlans

12 R

Baginn

Ends

[ 01.04.2022

| [ 01.042038

Versicherie Person Mueisrkunds Ang
§ind ke Raucher? *

abot (22.03.1570)

@ Fands-Informatianen

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

|E| weltsren Eintrag “Fonde” hinzufogan

© Generali Versicherung AG

[Hein |
Bl Tt FLEXIBILITAT IN
|_|lr.-:'lur L | |<u|:||‘.u|uu'1unll.= L |
Durchfihrung Beratungeprozass DER EMPFEHLU NG
Farnabseatz * .
[Wew v FUR DEN KUNDEN
Allpamedne Detalls
Enda Jahre Barec g Zahlung wert Jahra
[ers. dauer w1 |[Prémie | [manatich w | [ 20000 | @ sogekurzis Pramisnzanl. [13
Produkt-Taritspezlflache Catalls
Iﬁ Wertatalgerungskiaussl
c\_ Antell KLY zu Baginn [%) Antell FLY zu Baginn {%) Elnzteliung entapricht dem Typ Art Basls stalgerung
| 40 ” &0 ||.'\u=pcmpcr Scoring 35 ] | Dymaarrik. ” Pramie “4_0 [ " |
G_) Performans In % Gewihlsr Anlegertyp Zaltraum bds zur 1. Erhhung Ikabstand [Jahra)
; | &,00 ” Ausgewagen “1 Jahr b4 | |1 Jahr W |
garantiarta Ablebenssumms
[10% |
("] wiartezest rar abisnensschutz
|:| Tellauszanlungen
Fande
[EY Fonas standarosinstsiiungen Fonds/ESE dberprifen
Fondschart Wide Fondsbezslchnung® Antsil in 3%
|§| ATOOO0AT43TD EUR pelf |E| [ Genersl Vermigensaufbau-Fonds - Sooring 37.5 | 000 |
@ LU1580348636 EUR pof |E| [ Generali Smart Funds - Besl Selection E - Scaring §7.5 | [ 1000 |
@ ATOO00AZ BZT. EUR: pf E | Generali Vermigensanksge Mix - Scoring 80 | | 10,00 |
@ LUZ1 52347543 EUR: pof E | “E5G" General Smarl Funds - Respansible Protect 50 0 - Scoring 40 | | 0,00 |
@ ATOODOAZIYES EUR pof E | *ESG" 3 Banken Mensch & Umrrwel Akfienfonds (R} - Scanng 85 | | 10,00 |
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Beratungsprozesses Leben NEU
Beispielhafter Ablauf einer Beratung

Produktauswahl gemaR Bedarf und
Vorsorgeziel des Kunden - basierend auf
dem Vorsorgerad und dem Fragebaum

12 R

Baginn
01.04.2022

Enga
01.04.2035

=
= | Versicherie Person Musisrkundse Angebot {22.03.1570)
5ind 38 Raucher? *

weltaren Einfrag "Fonde” hinzuflgsn
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Hein W
p—
rogukt * Tarf
LifePlan L Kapitalvarianie L
[urchiihrung Beratungaprozese
arnabeatz =
Hein w
Llgamedng Detalls
Ends Jahrs Barechnungsbazla Zahlungawslza Wert Jahre
Vars dauer W 13 Pramia W | | monatich W 200,00 . abgeklrzie Pramianzanl 13
Produkt-Taritzpezifiache Datalls
IE Wartatalgerungsakiaussl
- Antell KLY zu Baginn [%) Antell FLY zu Baginn {%) Elnzteliung entepricht gem Typ Art
GJ 4 &1 Ausgewagan - Scoring 35 Dyramik
e Parformance In 5% Gewshitar Anlagartyp Zeltraum bis zur 1. Erhishung
; &,00 Ausgewagen 1 Jahr
ﬂﬂr’ﬂ.ﬂ‘hﬁl‘tﬂ Alblebenssumms
10% W
("] wiartezest rar abisnensschutz
I:I Tellauszahlungen
Fonds
In Fonds Standardeinstellungen Fonds/ESG lberprifien
Fondschart Videt Fondebezslchnung® Antsil in 3%
= . ATO000AT4ITOEUR pdl | = Generali Vermigensaulbau-Fonds - Soaring 37.5 0,00
= .- LL > Generali Smart Funds - Best Selection E - Sooring 67.5 0,00
=+ -. ATOO0DAZ{AZT EUR. pd > Generali Vermigensanksge Mix - Scoring 80 0,00
=» @ LUZ1521475 Ropd | | “E5G" General Smarl Funds - Respansible Protect 50 0 - Scoring 40 0,00
= .- ATOODOAZIYES EUR pdf | » *ESG" 3 Banken Mensch & Umrrwel Akfienfonds (R} - Scanng 85 0,00

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

'.' Fands-Informatianen

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

Basls
Pramie

Stalgerung
40%
Drynamikabstand [Jahra)

W1 Janr
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Beratungsprozesses Leben NEU
Beispielhafter Ablauf einer Beratung

Produktauswahl gemaR Bedarf und
Vorsorgeziel des Kunden — basierend auf
dem Vorsorgerad und dem Fragebaum

12 R

Baginn
01.04.2022

= | Versicherie Person Mueisrkunds Angebot (22.03.1570)

5ind Sla Raucher? *
Hein W

TOGURE © Tari
LifePlan L Kapitalvarianie

Llgamedng Detalls

Ends Jahrs
Vars dauer W 13

Bargchn UI'IQBB-EEW
Pramia W

Zahlungawslza
manathch

Produkt-Taritzpezifiache Datalls

L antell KLY zu Baginn [%) Antell FLY zu Baginn {%) Elnzteliung entepricht gem Typ

40 &0 Ausgewagen - Scoring 35
TR e e T e Gewdhlber Anlegartyp
&,00 Ausgewagen

Wie?

gara nilarts Ablsbenssumms

10%

Veranlagung gemaR
Anlegertyp vorbelegt!

I:I wartezedt fir Ablebensschutz

I:I Tellauszahlungen

Fonda
IB Fonds Standardeinstellungen Fonds/ESG Gberprifen

Fondschart Wides Fondsbezslchnung®
= . ATO000AT4ITOEUR pdl | = Generali Vermigensaulbau-Fonds - Soaring 37.5
=» @ LUISA0MERIS EUR p | e Generali Smant Funds - Best Selection E - Sooing 87.5
=* | ATOOODAZIBZT EURpdl | Generali Vermogensankage Mix - Scoring 80
= @ LUHE2UTEIEUR e | [ “ESG" Generall Smarl Funds - Respansible Protect 90 D - Scoring 40

=| [@| AToocoazavesEuRpE e

*ESG" 3 Banken Mensch & Umrrwel Akfienfonds (R} - Scanng 85

weltaren Einfrag "Fonde” hinzuflgsn
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'.' Fand
W
purchfinrung Beratungsprozess
arnabeatz =
Hein w
Wt Jahrs
W 200,00 . abgekdrzis Pramianzanl. 13
Iﬁ Wartatalgerungsekiaugsl
art Baels
Dynamik Pramie
Zeltraum s zur 1. Erhidhung
1 Jahr b4

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

stalgerung
40% w

Drynamikabstand [Jahra)

S
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Robo4Advisors

Beratungsprozesses Leben NEU
Beispielhafter Ablauf einer Beratung

12 R

Baginn Enda SUPPORT FUR

[ 01.04:2022 %[ 01.042038 [@] Fandsdnfarmatianen RECHTLICHE

Versicherie Person Muefsrkunde Angabot {22.03.1570) SICHERHEIT

ind 2k Raucher? *

[Hein v |

= R — - FLEXIBILITAT IN
Dl.ll'ﬂl'l'l'ul'll'l.ll'lg BBI'E['I.II'IQBPH}IGSB DER EMPFEHLU NG
o <] FUR DEN KUNDEN

Allpamedne Detalls

ﬁﬁ.m- | ri:';m ||E=i::2"u"gmala | ﬁzﬁﬂ.ﬁm'“ | l\\r;;m | @ sogekurzis Pramisnzanl. |Ja1';“

Produkt-Tartspeziflzche Datalls

([ wertstsigerungektauss!

- Antell KLY zu Baginn (%) Antell FLY zu Baginn (%) Einztellung entapricht dsm Typ art Baals stalgerung
| 40 || &2 ||."‘\J=|:wm|;ur Scoring 35 ] | Dyramik || Pramie |[4.0% |
G_J Performancs In % Gewihltar Anlegartyp Zsltraum bids zur 1. Erhthung Dynamikabstand [Jahra)
; | &,00 || Ausgewagen ||1 Jahr | |1 dar |
garantiarta Ablebenssumms
[10% w | =
= v . FLEXIBILITAT TRIFFT AUF SICHERHEIT:
Wartezeit Tdr Ablebensach . = .
B kundenbasierte Anderung der Fonds-Standardeinstellung
|| Tellauszaniungen jederzeit moglich
Fondz
[EY Fonas standarosinstsiiungen
Fondschart Wide Fondsbezslchnung® Antsil in 3%
@ ATOO00A143TD ELIR: pof E | Generali VermBgensaulbau-Fonds - Soaring 37.5 | | 10,00 |
@ LUS80346895 EUR. pdf E | Generali Smart Furds - Bast Selection E - Scoring 67.5 | | 10,00 |
@ ATOO00AZ BZT. EUR: pf E | Generali Vermigensanksge Mix - Scoring 80 | | 10,00 |
@ LUZ1 52347543 EUR: pof E | *ESG" Generak Smart Funds - Respansible Protect 90 D - Scoring 40 | | 20,00 |
@ ATDODOAZTYESEUR pof E | *ESG" 3 Banken Mensch & Umrrwel Akfienfonds (R} - Scanng 85 | | 10,00 |

|E| weltsren Eintrag “Fonde” hinzufogan

S
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Beratungsprozesses Leben NEU

Beispielhafter Ablauf einer Beratung

Y
Baginn Ents
01,04 2022 [ 01.04.2088 .’ Fonds-Infermationen
= | Versicherie Person Muetsrkunds Angabot |22.03.1570)
Sind 3la Raucher? *
Hein W
Produkt * Tamt
LifePlan W | | Kapitalvarianie
Durchilhrung Eeratungsprozess
Farnabeatz *
Hein w
Allgameing Detalls
Endsa Jahra Barechnungsbasla Wt Jahre
ars dauer W |1 Primia s | | 200,00 . sbgekirta Pramisnzahl 13
o Produkt-Taritspezlfische Datalls
()] Iﬁ Viartatalgerungskiauss|
= Aniedl KLY zu Baginn (%) Antell FLV zu Baginn [3) Einetellung entapricht dem Typ Art Bagly Stalgerung
40 &l Gawinnorientart - Scoring 4833 Dyramik Pramie 40%
Performanca In % Gewihitar Anlagartyp Zaltraum bis zur 1. Erhishung Dynamikabstand | Jahra)
6,00 1 Janr W |1 Jahr
garanfisrts Abdebenteumms
0% v A
— FLEXIBILITAT TRIFFT AUF SICHERHEIT:
| | wiartezeit fir Abis hutz A A
) Yrariszeft T Adletenaee bei Anderung der Fonds-Standardeinstellung
(] Tellauszaniungen = Hinweis auf gedanderten Anlegertyp vorhanden
Fanda
I:I Fonds tandardeinstallungen FondsESG Dherprifen
Fondschart Vides Fondsbezslchnung® Antall in %
®| = || LUISE0MERIEEUR pd || | General Smarl Funds - Best Selection E - Scoring £7.5 [ 13,00
X = .- ATOO0DAZ1BZT.EUR.pell | (e General Vermagensanlage Mix - Scoring &0 W 47,00
+ | | wettaren Elnfrag "Fonde” hinzuftigen
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Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN
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Beratungsprozesses Leben NEU

Beispielhafter Ablauf einer Beratung

Wie?

1 2 |

Baginn

| 01.04.2022

""|| 01.0422035

|§| Fonds-Informationen

Versicherie Person Muelerkunds Angabot (22.03.1570)

5ind la Raucher? *

e v =
rr'?nnlt[. V| |T:-mi--| — Fonds antells
S 2RIV Einsteliung entsprictt dem Ty Gewinnorientiert - Scoring 46.38

Gewahlier Anlegartyp:
Nachhaltigeil im Rabmen des FLV-Anteils

ALmgEangen

ursprimglich wam Kunden gewdnschi: 50 %
akbuedl Ahker Anteil:
Aligameing Detzlls 3 gewdhier Antei 0%
Enda Jahra Barechnungsbazla e
|"a'er=.ua.|nr b | | 1 || Pramie

Produkt-Taritspezlflache Detalls

Robo4Advisors

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

FLEXIBILITAT IN
DER EMPFEHLUNG
FUR DEN KUNDEN

Aniedl KLY zu Baginn (%) Antell FLV zu Baginn [3) Bagly Stalgerung

[« |[[& ][ Pramie |[4.0% v
Performancs In % Dynamikabstand [Jahrs)
[ 800 AR W |

garanflarts Ablsbenasummsa

[10%

(| wartszsit rar Apisgensschutz

|:| Tellauszaniungen

Fonds

|:| Fonds Standardeinstallungen Fonds/ESE berprifen

Fondschart Vides Fondsbezslchnung® Antall in %
E |§| LU1580346635 EUR pdf |E| |Gcncrai Smarl Funds - Best Seleclion E - Scoring 87.5 V| | i |
E| |§| AT0000A2 1877 EUR.pell E| [ Generaf Vermégensanlage Mix - Scoring &0 W (4700 |

E| weltaren Einfrag "Fonde” hinzufigan
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Beratungsprozesses Leben NEU — Ihre Vortelle wﬁ
Unser Angebot fur Sie

SUPPORT FUR
RECHTLICHE
SICHERHEIT

Digitale Unterstutzung im gefuhrten Beratungsprozess der Lebensversicherung

FLEXIBILITAT IN DER
= Passgenaue Versicherungslosungen EMPFEHLUNG FUR

= individuell auf den Bedarf DEN KUNDEN

= die Risikobereitschaft und
= die Wunsche des Kunden abgestellt

mit voller Flexibilitidt bei Anderungswiinschen
= Hochstmogliche Sicherheit bei der Beratung und in der Struktur des Gesprachsablaufes

= Fehlerquellen in der Lebensberatung vermeiden

i
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Aktuelle IST-Situation
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

BERATER_INNEN

BEDARFSORIENTIERTE
PRODUKTLOSUNGEN

e
© Genera li Versicherung AG . ELrak
GENERALI



Die Vorsorge mit der richtigen Versicherung —

Die privaten Vorsorgelosungen der Generali

Unser Angebot fur Sie

Fondspolizze

Flexible Veranlagung fiir Monatssparer:
ab 2. Versicherungsjahr monatliche Anderung
der Veranlagung maoglich (4x jahrlich kostenlos)

Flexible Gestaltung von Teilenthahmen /
vollstandiger Riickkauf

— 6.-10. Vers.jahr = Teilentnahmen bis zu
50 % des Fondsvermoégens moglich

— ab dem 11. Vers.jahr = Teilenthahmen oder
vorzeitiges Vertragsende maoglich (kein
Stornoabzug)

Ablebensschutz, der sich der Entwicklung der
einbezahlten Pramien bzw. Reduktionen
aufgrund von Teilauszahlungen anpasst

Bei Einschluss einer 3-jahrigen Wartezeit keine
Gesundheitsprifung!
Ablebenssumme < EUR 15.000,--

© Generali Versicherung AG

LifePlan + Pramien-
Schutzschirm

= Kombination aus KLV und FLV
= Teilauszahlungsmaoglichkeit

= Aufstockungsoption bei best. Anlassen
ohne neuerliche Gesundheitsprufung

= Ablaufmanagement

= Einstiegsmanagement beim
Einmalerlag

= Pramien-Schutzschirm:
Absicherungsmoglichkeit der Pramie
bei Ableben des Versorgers ( VP1)

= Zusatzversicherung Ubernimmt die
Pramienzahlung fur einen
vordefinierten Zeitraum

C1 - sffentlich

e I:msnzs

WSCHATZEN.

= Daily NAV - tagliche Kursdarstellung

= Einmalerlags-Veranlagung in
institutionelle Fondstranchen
(exklusiv und institutionell glinstig)

= Schlanke Kostenstruktur
= Flexibler Ablebensschutz
= Vorteile aus Services:

— Ablauf-/Einstiegsmanagement

— Rebalancing

— Anderung der Veranlagung durch
Fondsswitchmaoglichkeit

BEDARFSORIENTIERTE
PRODUKTLOSUNGEN

A

IST
EIIIF“ Bestattungsvorsorge

g 6B

Vereinfachte Gesundheitsprifung
von € 5.000 — €15.000,--
Versicherungssumme

Voller Versicherungsschutz ab dem
ersten Tag

Laufende Pramienzahlung bis zum
Endalter von 80 Jahren

Die Versicherungsleistung kann sich
um die Gewinnanteile erhéhen

Direktverrechnung mit dem
Bestattungsinstitut

Ruckfihrung aus dem Ausland

i
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Die Vorsorge mit der richtigen Versicherung —
Die privaten Vorsorgelosungen der Generali

Unser Angebot fur Sie
BEDARFSORIENTIERTE

PRODUKTLOSUNGEN

Der Pramien-Schutzschirm im Generali LifePlan

Was ist der Pramien-Schutzschirm?

— Mit der neuen Zusatzversicherung wird der Generali LifePlan Kapitalvariante in Richtung Startvorsorge
erweitert.

— Die Zusatzversicherung tibernimmt bei Ableben des Versorgers (= versicherte Person der
Zusatzversicherung z.B. Elternteil) die Pramienzahlung des Hauptvertrages fur einen bestimmten
Zeitraum.

Fur wen eignet er sich?

— Die Zusatzversicherung eignet sich fur Personen, die fir jemand anderen mit einer laufender
Pramienzahlung ansparen und die Pramienzahlung im Falle des eigenen Ablebens flr einen bestimmten
Zeitraum sicherstellen mochten.

—Bei der zu versorgenden Person kann es sich um Kinder, Enkelkinder, Partner oder auch um jemand
anderen handeln.

i
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Die Vorsorge mit der richtigen Versicherung —
Die privaten Vorsorgelosungen der Generali

Unser Angebot fur Sie

Der Pramien-Schutzschirm im Generali LifePlan

Die Fakten

Hauptvertrag Generali LifePlan Kapitalvariante mit laufender Zahlung

Der Versorger ist der Versicherungsnehmer des Generali

VN Hauptvertrag LifePlan (=Hauptvertrag)

Die zu versorgende Person (z.B. Kind) ist versicherte
Person des Generali LifePlan (=VP1)

Bei der Zusatzversicherung ist der Versorger
Versicherungsnehmer und versicherte Person (=VP2)

VP Hauptvertrag

VN und VP der Zusatzversicherung

Vertragsdauer Zusatzversicherung Mind. 10 Jahre und max. 25 Jahre
Endalter Versorger 75 Jahre (max. Eintrittsalter 65 Jahre)
Hinweise:

— Keine weiteren optionalen Zusatzversicherungen moglich
(Rundum Lebens-Assistance und Ablebensleistung sind fix enthalten)
— Der Pramien-Schutzschirm entfallt bei Pramienbefreiung des Hauptvertrages
— Der Dynamikplan wird wahrend der Leistungsphase ausgesetzt
— Die Aufstockungsoption kann in der Leistungsphase nicht beansprucht werden

© Generali Versicherung AG . C1 - offentlich

BEDARFSORIENTIERTE
PRODUKTLOSUNGEN
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Die Vorsorge mit der richtigen Versicherung —
Die privaten Vorsorgelosungen der Generali

Unser Angebot fur Sie

s Der Pramien-Schutzschirm im Generali LifePlan

Welche Zielgruppen gibt es?
Zielgruppe 1

»
»

© Generali Versicherung AG

F .

Als finanzielle Basis fiir Kinder

Eigene Kinder
Patenkinder
Nichten & Neffen
Enkelkinder
uvm.

. T T
Sinnvolles Geschenk zur Geburt, Taufe, Geburtstag (- ,-l
Geldgeschenke werden schnell mal ausgegeben. Mit dem v

Generali LifePlan wird es so angelegt, dass es dann zur Verfiigung V ]

steht, wenn es wirklich gebraucht wird z.B. fiir das erste Auto.

Grundstein fiir den Kapitalaufbau von Kindern

Nach Ablauf der Zusatzversicherung kann der Vertrag dem Kind
Ubergeben werden, damit es sich selber Kapital fiir die eigene
Altersvorsorge oder einen Geldpolster aufbauen kann.

C1 - sffentlich

BEDARFSORIENTIERTE
PRODUKTLOSUNGEN

i
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Die Vorsorge mit der richtigen Versicherung —
Die privaten Vorsorgelosungen der Generali

Unser Angebot fur Sie

@§ Der Pramien-Schutzschirm im Generali LifePlan |
Welche Zielgruppen gibt es? ‘

Zielgruppe 2 4 t

Zur Absicherung fiir den eigenen Partner .

Um Kapital aufzubauen und gleichzeitig mit dem
Pramien-Schutzschirm sicherzugehen, dass der
Partner das Kapital zu einem bestimmten Zeitpunkt
erhalt — egal was passiert.

Beispielsweise um
— Kapital fur den Pensionseintritt des Partners oder
— Kapital fiir den Hauskauf o. A.
anzusparen und fur den Fall der Falle
sicherzustellen.

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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BEDARFSORIENTIERTE
PRODUKTLOSUNGEN
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Aktuelle IST-Situation
Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

VERKNUPFT MIT DEM THEMA NACHHALTIGKEIT

e
© Genera li Versicherung AG . ELrak
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

© Generali Versicherung AG

NACHHALTIGKEIT VERSTEHEN UND BERATEN

NACHHALTIGKEIT

I
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Aktuelle IST-Situation

NACHHALTIGKEIT

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Was bedeutet fur
mich
Nachhaltigkeit ?

I
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Aktuelle IST-Situation

NACHHALTIGKEIT

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Was bedeutet fur
mich Nachhaltigkeit
.....in der
Veranlagung?

I
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Aktuelle IST-Situation

NACHHALTIGKEIT

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

NACHHALTIGKEIT
bedeutet fur jeden etwas
anderes!

I
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

© Generali Versicherung AG

NACHHALTIGKEIT =

bedeutet fur jeden etwas
anderes!

Lo

BloR keine Firmen, die
Tabak oder Alkohol
produzieren

.

4 .‘k\
R Sy

Ich bin fur

Einhaltung der
Menschenrechte

-
v
. L

C1 - &ffentlich

-

S’

NACHHALTIGKEIT

Ich bin gegen
. Kinderarbeit '
e
\/ ;-..____,.-’,
.____..--"/
et

Ich mdchtein
Energiewende

. > investieren .
\ W e p prosms?
.\X .
"& 1
\
4
Mirist wichtig,
dass
. Unternehmen
- . N ihre Mitarbeiter
_ A"“ﬂ. ) gut behandeln -
- '«..__\_‘_\___‘_'_,4‘ P -
~
A
=
g S,
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Aktuelle IST-Situation

NACHHALTIGKEIT

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Mehr als nur 3 Buchstaben - ESG wird unsere (Fonds)Welt verandern!

E nvironment

Soziales Unternehmensfiihrung
— Klimastrategie — Menschenrechte — Unternehmensethik
— Ressourcen & Abfall — Gesundheit & Sicherheit — Bekampfung von Korruption/
— CO,-FuBabdruck — Gleichberechtigung Betrug
— Umweltauswirkung der — Bildung — Aufsichtsstrukturen
Produkte — Compliance

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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Aktuelle IST-Situation

NACHHALTIGKEIT

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

ESG — Bedeutung nimmt rasant zu!
Volumen Nachhaltiger Investments letztes Jahr + 50%

Nachhaltige Investmentfonds und Mandate in Osterreich (in Milliarden Euro) m

Verinderung von 2018 zu 2019:

©+497 +31% +397%

o
0
Investmentfonds mehr Mandate Gesamtsumme i
20
B Investmentfonds
. Mandate m
15
o
m
0
10
661 o
N
5,13 b
5

8,33

ma‘m? 0,44

0,24 0,34 0,05 0,06
007;&. 1,06 12 os7mm 163
2005 2008 2007 2008 2009 2010

4050 2,56

2012 2013 2014 2015 2006 2017 2018 2019

Daten: FNG - Ferum Naochhaltige Geldanlagen

ES ok
© Generali Versicherung AG . C1 - sffentlich Quelle:FNG, GENERALI
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Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Auf NACHHALTIGE
GELDANLAGE

Jugendliche -’
Zielgruppen
ansprechen

A\—f\/“””

E-Auto anmelden

Denen
Gesunde
Ernahrung
wichtig ist

© Generali Versicherung AG

NACHHALTIGKEIT

Als
Investmentthema
besprechen

P

Die uber
Klimawandel
besorgtsind

P
N

I

GENERALI




Aktuelle IST-Situation

Was bewegt den Markt, die Kund_innen, die Berater_innen/die Beratung ?

Tagliche Meldungen

Seite 39

UNFALLVERSICHERUNG

© Generali Versicherung AG
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Kosten, die nach einem Unfall beispielhaft entstehen konnen ... UNFALLVERSICHERUNG
Unfallversicherung - billig oder teuer?

© Generali Versicherung AG

B Madgliche Folgekosten durch einen Unfall

Autoumbau

Bei Autoumbauten ist zunachst zu beachten, ob
die verunfallte Person selbst fahren kann/mochte
oder ob sie Beifahrer ist und ob ein Rollstuhl
verladen werden muss oder nicht. Abhangig da-
von muss das Auto justiert werden.

Von Auffahrrampen uber Selbstfahrsysteme bis
zu Rollstuhlliften ist auf dem Markt alles erhalt-
lich.

Diverse Liftsysteme

Far Mobilitat im Haus, in der Wohnung oder im
offentlichen Treppenhaus. Je nach Stiegenver-
lauf (gerade Treppe, kurviges Stiegenhaus oder
AuBenanlage) richtet sich die Art der diversen
Liftmodelle.

Die Kosten kdnnen je nach zusatzlich erforderli-
chen baulichen MaBnahmen variieren bzw. héher
sein!

C1 - &ffentlich
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Fotos: ©Fa, DLOUHY GmbH

ca. EUR 10.000,- bis EUR 80.000,-

Plattformtreppenlift

ca. EUR 18.000,-
bis EUR 28.000,~

Vertikaler Plattformlift

ca. EUR 26.000,- o=
bis EUR 52.000,—

Fotos: ©@Fa. Weigl Liftsysteme



Kosten, die nach einem Unfall beispielhaft entstehen konnen ...

Unfallversicherung - billig oder teuer?

Badezimmerumbau

Bei Rollstuhlpatienten ist ein Bewegungsradi-
us von mindestens 150 cm notwendig, um ein
unbeschwertes Fortbewegen gewahrleisten zu
konnen.

Manchmal ist das nur durch aufwendige Zusam-
menlegung von Raumen oder Verlegung des
Badezimmers méglich und verursacht noch
hohere Kosten.

Weitere BaumaBnahmen - z. B.:

— Bereinigung von Schwellen und Hdhen-
unterschieden

— neue ErschlieBung (Rampen, AuBenlifte)

— Uberdachung der Zugénge

— Verbreiterung von Gangen und Engstellen
(z. B. Turverbreiterungen)

— Anderungen der Tiranschlage

— Umbau von Schlafzimmer, Kiche und/
oder anderen Raumlichkeiten

© Generali Versicherung AG C1 - &ffentlich

UNFALLVERSICHERUNG

ca. EUR 15.000,-
bis EUR 42.000,-

Fotos: @Europ Assistance,
Rehab-Management

Fotos: ©Europ Assistance, Rehab-Management

Je nach Gesundheitszustand der betroffenen
Person und der bestehenden Wohnsituation

ca. EUR 35.000,- bis EUR 350.000,-

I
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Kosten, die nach einem Unfall beispielhaft entstehen konnen ... UNFALLVERSICHERUNG

Unfallversicherung - billig oder teuer?

WIEVIEL GELD BRAUCHEN SIE NACH EINEM UNFALL?

WOzZU ANZAHL KOSTEN GESAMT
Umbau Innenturen 6 € 1.500,00 € 9.000,00
Umbau Aussenturen 2 € 3.000,00 € 6.000,00
Umbau WC 2 € 5.000,00 € 10.000,00
Umbau Badezimmer 1 € 15.000,00 € 15.000,00
Umbau Kiche, WoZi, Schlafzimmer 1 € 10.000,00 € 10.000,00
Einbau Lift pro Ebene 1 € 15.000,00 € 15.000,00
Umbau KFZ 2 € 50.000,00 € 100.000,00
Sonstige Heilbehelfe 1 25.000,00 € 25.000,00
Sonstiges ...

SUMME 1 - fentin € 190.000,00



Gesetzliche Sozialversicherung UNFALLVERSICHERUNG

Unfallversicherung - billig oder teuer?

Eingeschrankter gesetzlicher Sozialversicherungsschutz

= Versicherungsschutz besteht nur bei Unfallen wahrend der Arbeit bzw. Schule und auf dem direkten Weg

von und zur Arbeit bzw. Schule.

= Gesetzlicher Unfallschutz nur fur Kinder im verpflichtenden Kindergartenjahr!

= Leistungen ab 20% Erwerbsunfahigkeit in Form einer Rente

= Die HOhe der gesetzlichen Leistung ist abhangig von der Anzahl der Versicherungsmonate, vom

letzten Verdienst und vom Invaliditatsgrad.

Grundversorgung — Versorgungslucke!

© General li Versicherung AG . C1 - offentlich GENERALL



DAS Hauptargument

Unfallversicherung - billig oder teuer?

UNFALLVERSICHERUNG

=  nicht schulpflichtige Kinder
=  Pensionisten

KEIN gesetzlicher Unfallschutz flr:

=
=

=  Freizeitunfélle (Garten, Urlaub, Sport, Hobby, ......)

Kinder vor dem verpflichtenden Kindergartenjahr

nicht erwerbstéatige Hausfrauen/-méanner

Die private Unfallversicherung bietet Versicherungsschutz:

= weltweit

= 24 Stunden - rund um die Uhr

= bei Arbeits- UND Freizeitunfallen

© General li Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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Disclaimer

Bei dieser Publikation handelt es sich um eine unverbindliche Werbeunterlage der Generali Versicherung AG (Wien), die
ausschliefdlich als Kundeninformation dient und keinesfalls ein Angebot, eine Aufforderung oder eine Empfehlung zum
Kauf darstellt.

Die getatigten Aussagen und Schlussfolgerungen sind unverbindlich und allgemeiner Natur.

Sie berucksichtigen nicht die personlichen Bedurfnisse der Versicherungsnehmer und kdnnen sich jederzeit andern.

Die vollstandigen vorvertraglichen und vertraglichen Informationen sind im Versicherungsantrag, in der
Versicherungspolizze und in den Versicherungsbedingungen enthalten

Die konkrete Leistungsbeschreibung zu Art und Umfang lhres Versicherungsschutzes entnehmen Sie lhrer
Versicherungspolizze und den vereinbarten Versicherungsbedingungen

Eine individuelle Beratung ist notwendig und wird empfohlen. Druckfehler und Irrtimer vorbehalten.

© Generali Versicherung AG . C1 - offentlich




Disclaimer

RECHTSHINWEIS:

Bei den im Rahmen dieses Prasentation Ubermittelten Unterlagen sowie gedulRerten Meinungen des Vortragenden handelt es sich um unverbindliche Mitteilungen, welche ausschliellich der Information
dienen und keinesfalls ein Angebot, eine Aufforderung oder eine Empfehlung zum Kauf, Verkauf oder Tausch von Anlageprodukten darstellen. Gegebenenfalls getatigte Aussagen zur Marktlage stellen die
eigene Ansicht der geschilderten Umsténde dar. Hiermit ist weder eine Allgemeingultigkeit noch eine Empfehlung oder Anlageberatung verbunden. Es handelt sich hierbei nicht um eine Finanzanalyse. Die
zur Verfugung gestellten Informationen basieren auf dem Wissensstand der mit der Erstellung betrauten Personen zum Zeitpunkt der Erstellung. Es kdnnen sich auch (je nach Marktlage) jederzeit und ohne
vorherige Ankiindigung Anderungen ergeben. Die verwendeten Informationen beruhen auf Quellen, die als zuverlassig erachtet wurden. Es wird keine Haftung fiir die Richtigkeit, Vollstandigkeit und
Aktualitat der Informationen sowie der herangezogenen Quellen Ubernommen, sodass etwaige Haftungs- und Schadenersatzanspriche, die insbesondere aus der Nutzung oder Nichtnutzung bzw. aus der
Nutzung allfallig fehlerhafter oder unvollstandiger Informationen resultieren, ausgeschlossen sind. Die getatigten Aussagen und Schlussfolgerungen sind unverbindlich und genereller Natur und
berucksichtigen nicht die individuellen Bedurfnisse der Anleger hinsichtlich Ertrages, Risikobereitschaft, finanzieller und steuerlicher Situation. Eine Einzelberatung durch eine qualifizierte Fachperson ist
notwendig und wird empfohlen.

Vor einer eventuellen Entscheidung zum Erwerb der im Rahmen dieser Prasentation erwdhnten Investmentfonds sollten die wesentlichen Anlegerinformation (KID) iVm dem aktuellen Prospekt bzw. dem
aktuellen Informationsdokument gemafR § 21 AIFMG, als alleinverbindliche Grundlage fur den Kauf von Investmentfondsanteilen durchgelesen werden. Die wesentlichen Anlegerinformationen (KID) sowie
die veroffentlichten Prospekte bzw. Informationsdokumente gemal § 21 AIFMG aller von der 3 Banken-Generali Investment-Gesellschaft m.b.H. verwalteten Fonds in ihrer aktuellen Fassung stehen dem
Interessenten unter www.3bg.at sowie den Zahlstellen des Fonds zur Verfigung. Zu beachten ist weiters, dass in der Vergangenheit erzielte Ertrdge keine verlasslichen Rickschlisse auf die zukinftige
Entwicklung eines Fonds zulassen! Die dargestellten Wertentwicklungen zeigen die Bruttoperformance und berlcksichtigen weder Ausgabe- und Ricknahmegebuhren noch Fondssteuern bzw. individuelle
Depot- und Kontofihrungsgebuhren. Investmentfonds kdnnen aufgrund der Portfoliozusammensetzung oder der verwendeten Portfoliomanagementtechniken eine erhéhte Wertschwankung (Volatilitat)
aufweisen. Etwaige Informationen Uber die nachhaltigkeitsrelevanten Aspekte gemaf der Offenlegungsverordnung (EU) 2019/2088 stehen dem

Interessenten unter www.3bg.at zur Verfigung. Jegliche unautorisierte Verwendung von ausgehandigten Unterlagen, insbesondere dessen ganzliche bzw. teilweise Reproduktion, Verarbeitung oder
Weitergabe ist ohne vorherige Erlaubnis untersagt.

Obwohl die Informationsanbieter der 3 Banken-Generali Investment-Gesellschaft.m.b.H., einschlie3lich unter anderem der MSCI ESG Research LLC und ihrer verbundenen Unternehmen (die ,ESG-
Parteien), Informationen (die ,Informationen) aus Quellen beziehen, die sie fur zuverlassig halten, gewahrleistet oder garantiert keine der ESG-Parteien die Echtheit, Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit
der hierin enthaltenen Daten und schlief3t ausdricklich alle ausdriicklichen oder stillschweigenden Gewahrleistungen aus, einschlieRlich derer der Marktgangigkeit und Eignung fur einen bestimmten Zweck.
Die Informationen dirfen ausschlieBlich fur lhren internen Gebrauch verwendet werden, dirfen nicht in irgendeiner Form vervielfaltigt oder weiterverbreitet werden und dirfen nicht als Grundlage oder
Bestandteil von Finanzinstrumenten oder Produkten oder Indizes verwendet werden. Ferner darf keine der Informationen an sich flir die Entscheidung herangezogen werden, welche Wertpapiere gekauft
oder verkauft werden oder wann sie gekauft oder verkauft werden. Keine der ESG-Parteien haftet fur Fehler oder Auslassungen im Zusammenhang mit den hierin enthaltenen Daten oder fiir direkte oder
indirekte Schaden, Einzelfallschaden, Strafschadensersatz, Folgeschaden oder sonstige Schaden (einschlielllich entgangenen Gewinn), selbst wenn sie auf die Mdglichkeit solcher Schaden hingewiesen

wurde.
© Generali Versicherung AG . C1 - &ffentlich
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Haben Sie Interesse oder weitere Fragen? "v)
LifetimePartner
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Unsere bestens ausgebildeten regionalen Maklerbetreuungs-

Teams kimmern sich stets hochmotiviert um Sie.

evpplus.generali.at
partner.generali.at
www.servicebytogether.at
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